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ندعم قرارك

صياغة الرؤية المستقبلية واستخدام التكنولوجيا أبرز القضايا

انطلاق فعاليات ملتقى »شرم راندفو« في نسخته 
السادسة بحضور 1000 مشارك من 40 دولة

د. محمد فريد  د. إسلام عزام  علاء الزهيري

تنطلق اليوم الأحد فعاليات ملتقى ش���رم الشيخ 
الس���ادس للتأمن وإعادة التأم���ن "راندفو" في 
نسخته السادس���ة بمدينة شرم الشيخ، بحضور 
ما يقرب من 1000 مش���ارك م���ن 40 دولة على 

مستوى العالم، 30% منهم من خارج مصر.
ويحظ���ى الملتقى ال���ذي يعقد لمدة يوم���ن برعاية 
رئاس���ة مجلس ال���وزراء والهيئة العام���ة للرقابة 
المالية ووزارة الس���ياحة والآث���ار، وبحضور عدد 
م���ن الوزراء والدكتور محم���د فريد رئيس الهيئة 
العام���ة للرقابة المالية وإس���ام عزام نائب رئيس 
الهيئ���ة، ومحافظ جنوب س���يناء وقيادات س���وق 
التأم���ن المصري���ة، بمش���اركة 25 متحدثً���ا من 

مختلف الدول.
ويشارك الاتحاد في زراعة 50 شجرة في حديقة 
الصداقة بجنوب س���يناء، بحض���ور رئيس هيئة 
الرقاب���ة المالية ومحافظ جنوب س���يناء، وذلك في 
إطار اهتمام الاتحاد بتحقيق الاستدامة لتخفيف 

الانبعاثات الكربونية والحفاظ على البيئة.

ويناق���ش الملتق���ى الرؤي���ة المس���تقبلية لس���وق 
التأم���ن وش���كل الصناعة مس���تقباً في عصر 
ال���ذكاء الاصطناع���ي، وذلك على ث���اث محاور 
كالآت���ي: التطور التكنولوجي واس���تخدام الذكاء 
الاصطناعي، المنت���ج التأميني وتطويره، العنصر 
البشري في قطاع التأمن، كما أنه سيتم توقيع 3 
بروتوكولات على هامش الملتقى مع جهات محلية 

وأجنبية.
كما يشهد الملتقي حضور أكبر 4 شركات إعادة 
تأم���ن في العالم، وهو ما يؤكد الاهتمام بس���وق 
التأمن المصرية وكذلك الملتقى، وهو ما يس���اعد 
ش���ركات التأمن المحلية في عقد اتفاقيات إعادة 
التأمن خاصة أن الملتقى يعقد قبل ش���هرين من 

فترة تجديدات اتفاقيات الإعادة.
كما س���تعقد جلس���ة حوارية مع الدكتور إسام 
ع���زام نائب رئي���س الهيئة العام���ة للرقابة المالية 
وعاء الزهيري رئي���س الاتحاد المصري للتأمن 

عن قانون التأمن الموحد الذي صدر مؤخرا.

وسيش���هد الملتقى ه���ذا العام حضور ش���ركات 
التأمن وإعادة التأمن وشركات الوساطة العالمية 
والجه���ات المنظم���ة والرقابي���ة وخب���راء التأمن 
الدولي���ن وممثلي المنظمات الدولية والجهات ذات 
العاق���ة بالتأمن والمعنية بش���كل مباش���ر وغير 
مباش���ر بصناعة التأمن ومسئولي الإدارة العليا 
وصناع القرار بأس���واق التأمن العالمية ووسائل 

الأعام المحلية والعالمية.
ويستضيف الاتحاد هذا العام خال الملتقى، وين 
كارك، وهو متحدث رئيسي دولي تم تكريمه لمدة 
4 س���نوات من قب���ل HR Magazine كواحد 
م���ن أفضل 25 مفكراً مؤث���راً في العالم، كما أنه 
 ،The Class Management مؤسس منصة
والتي قامت بتدريب أكثر من 100 ألف مدير في 
30 دولة مختلفة، ومن عام 2007 حتى عام 2012 
كان الشريك الإداري للذراع الاستشاري لشركة 
Best Companies، والتي تنتج قوائم أفضل 

.Sunday Times 100 شركة في صحيفة

د. خالد مبارك

عدد خاص يصدر بمناسبة انطلاق فعاليات  ملتقى  »شرم راندفو«  في نسخته السادسة  خلال الفترة من 9 – 11 نوفمبر   2024

محمد حسن فرغلي العضو المنتدب لشركة قناة السويس للتأمين:

مستقبل صناعة التأمين في مصر 
واعد بفضل الاستقرار الاقتصادي 

والسياسات الداعمة للاستثمار

خالد عبد الصادق : العالـم أصبح 
ينتظر ملتقى شرم الشيخ كل عام.. 

ومن المقرر طرح رؤية جديدة نحو 
التأمين للتحول الأخضر

عمر جودة الرئيس
 التنفيذي للشركة: 

مصر للتأمين  تتبنى خطة  
متكاملة للتحول الرقمي

الزهيري :التصنيف الائتماني 
لـ GIG يعزز الموقف 
التنافسي لسوق التأمين 
المصرية إقليميا وعالميا

مصطفى أبو العزم العضو المنتدب:

الجمعية المصرية للتأمين 
التعاوني تستعد للتحول إلى 

شركة مساهمة

www.alamalmal.net 

أحمد عبد العزيز  الرئيس التنفيذي:

ابن سينا للرعاية  الصحية 
و»معاشي«  أحدث المنتجات  التأمينية 

لشركة مصر لتأمينات الحياة



رئيس مجلسى الإدارة والتحرير

أيسر الحامدى

مشرف عام التحرير

محمد النجار

رئيس التحرير التنفيذى

أرشد الحامدى

إشراف الصفحات المتخصصة  

مدير التحرير

عبلة السيد 

رئيس التحرير

أشرف الحامدى

مساعد رئيس التحرير للمحتوى الرقمى

د. أحمد عبدالفتاح

الإخراج الفنى

هيثم  السيد

التجهيزات الفنية

أحمد سيد

التوزيع والاشتراكات

مؤسسة أخبار اليوم

أرقام الاشتراكات

فاكس: ٣٥٧٨٢٧٠٦
ت: ٣٥٨٠٦٤١٨  -  ٣٥٨٠٦٤١٩ 

٣٥٨٠٦٤٢٠

الإدارة والتحرير

١ ميدان موسى جلال - المهندسين
ت: ٣٣٠٥٤٢١١ - ٣٢٣٧١٨١٤ 

 ٣٢٣٥٤٦٦٢ -  ٣٢٣٥٤٤٢٣ 
٣٢٣٧٣٨٥٥ 

  فاكس: ٣٢٣٥٤٦٦١

هيئة التحرير

أسبوعية - اقتصادية - شاملة

تصدر عن مؤسسة »عالم المال«
 للصحافة والطباعة  والنشر »ش . م . م «

بوابة عالم المال  الإخبارية

مدير  تحرير

إشراف

مى رفاعى

مهند الحامدى

سجل الوفاء

ممدوح الراوى

تصوير :   كامل أمين الشعراوي

أسماء عبدالبارى - هبة عبدالستار  
 رشا يوسف   - جمال الهوارى  

 على رضوان -  شيرين نوار   

إيمان خيري  - عبدالمجيد  عبدالله
منار  مختار -  فريدة صلاح الدين 

مى أبو المجد -  أحمد رضوان 
  هبه محسن  -  غادة نعيم   

  آيه جمال    -   محمد  سلامة   
 زياد الحامدى  

الديسك المركزى

محمد أحمد

يحيي مجدي

ندعم قرارك
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استثمار زراعي

إسلام أشرف

تستهدف الحكومة تعزيز الحصيلة الدولارية 
من خلال زيادة الص���ادرات إلى 145 مليار 
دولار بحل���ول 2030، ولتحقي���ق ه���ذا الرقم 
يتطل���ب الأمر حل���ولا ومب���ادرات بالإضافة 
إلى تأهيل الكوادر ودع���م صغار المصدرين 
ومش���اركتهم في المع���ارض الدولية للوقوف 
أمام ما تحتاجه الأس���واق العالمية من س���لع 
حتى يرتفع الناتج الإجمالي للقطاع وبالتالي 

تزداد وتنمو الصادرات.
وبدوره أكد الدكتور يسري الشرقاوي، رئيس 
جمعية رجال الأعمال المصريين الأفارقة، أن 
التوج���ه نحو التصدير ه���و أحد أهم الأذرع 
الأساس���ية لتقوية الاقتص���اد المصري، وإذا 
أردنا أن نصنع اقتصادا جيدا يجب أن نهتم 
بزي���ادة معدلات الص���ادرات لضبط معدلات 
المدفوعات حتى نستطيع مواجهة احتياجاتنا، 
ولك���ن هناك بعض الأمور التي يجب أن نعيد 
النظ���ر في قائمة الاس���تيراد، والتوس���ع في 
التصدير س���واء في المنتجات او الأس���واق 

الخارجية، ومدى قدرتنا على التصدير.
وأضاف الشرقاوي، أن الإنتاج المحلي يغطي 
الس���وق الداخلية فقط نظرًا لاتساع السوق، 
لذلك تأخرنا في الدخول للس���وق الخارجية، 
ولكن أمامنا فرصة كبيرة للدخول للأس���واق 
العالمي���ة، من خ���لال الصناعات الهندس���ية 
وم���واد الم���واد، والصناع���ات التقليدي���ة أو 
الغذائي���ة، والحاص���لات الزراعي���ة، وكذلك 
المكم���لات الغذائي���ة والأدوي���ة، ولكن نحتاج 
الوطني���ة  الاس���تراتيجية  صياغ���ة  لإع���ادة 
للتصدير، وجلب الاستثمار الأجنبى المباشر 
وتش���جيع الاستثمار المحلي ليكون في اتجاه 
التصدير، وأن تتم إع���ادة النظر في منظومة 
المس���اندة التصديرية ودعم الصادرات حتى 
يتم عملية س���داد المس���اندة التصديرية لأن 
التأخير فيها بشكل أسبوعي أو شهري يعيق 

العملية التصديرية.
وأك���د أنن���ا نحت���اج عناصر أخ���رى مكملة 
للتصدي���ر، بم���ا يس���مى بالمنظوم���ة الكاملة 
للتج���ارة الدولية، حيث نحتاج إلى التوس���ع 
البنك���ي وأن يق���ود البنك المرك���زي المصري 
عملية التوسع في بعض دول القارة الأفريقية 
مثلما فعلت بعض دول ش���مال أفريقيا داخل 
غرب أفريقيا، كما نحتاج أيضا إلى التوسع 
في أنظمة النقل، س���واء أنظم���ة النقل البري 
أو البحري أو إقامة المناطق اللوجس���تية في 
العديد م���ن الدول الأفريقي���ة، بالإضافة إلى 
زيادة محط���ات الوصول إلى طي���ران النقل 
المص���ري لكي نصل إلى معظم المحطات، كل 
هذه العناصر تؤثر بشكل مباشر على التغلب 
عل���ى التحدي���ات للدخول للأس���واق وزيادة 

صادراتنا.
وأش���ار إل���ى أن هن���اك بع���ض التحدي���ات 
الأخرى ف���ي تأهيل الك���وادر، ل���ذا لابد أن 
توج���د لدينا مدارس في تأهي���ل كوادر تهتم 
وتتعامل م���ع التجارة الداخلي���ة والتصدير، 

لأن الكوادر البش���رية عنص���ر مهم جدا مع 
توظيف التكنولوجيا لدراسة الأسواق ومعرفة 
اتجاه���ات الأس���واق وتحلي���ل الأس���واق و 
المنافسين بشكل جيدا، كذلك الاهتمام بكافة 
الأم���ور المتعلق���ة بعملية الش���حن والتخزين 
والنق���ل، والإج���راءات والمعايي���ر الجمركية 
وحس���ن دراس���ة الاتفاقي���ات الدولي���ة التي 

أجرتها الجمهورية الجديدة.
وأوضح أن مصر أنه���ت الآن اتفاقية منطقة 
التجارة الحرة مع دول القارة الأفريقية، حيث 
إن تواجد مصر في تحالف البريكس يؤكد أن 
أمامنا سوق كبيرة تمثل تقريبا نصف سكان 
العالم، ولكن علين���ا أن نعيد ربط هذه الجزر 
المنعزلة في اتجاه التصدير، مع تحليل أرقام 
الص���ادرات والواردات بش���كل جيد، داعيا 
المتعاملين في منظوم���ة التجارة الدولية، مثل 
المجالس التصديري���ة، والغرف والاتحادات، 
والجمعي���ات والمنظمات أن تولي فكرا جديدا 

في تحليل الرقم.
وأك���د أن جمعية رج���ال الأعم���ال الأفارقة 
أجرت بروتوكول تعاون مع جهاز المشروعات 
الصغيرة والمتوسطة، ومن خلال هذا الجهاز 
توجد إدارة متخصص���ة للعمليات التصدير 
للممولين من الجهاز، مشيرًا إلى أن التعاون 
يجري في تأهيل صغار المصدرين، والتواجد 
ف���ي المنتديات والملتقيات الدولية داخل القارة 
الأفريقية لتعريفهم بالأس���واق الأفريقية، لأن 
توصي���ات ع���دد المصدرين س���وف يؤثر في 

زيادة الرقم الصادر والتعريف بالأسواق 
الخارجية.

وق���ال إننا نحت���اج أن يتم توجيه 
التعلمية  والجامع���ات  المعاه���د 
العملي���ة  عل���ى  والقائم���ين 
الاقتصادي���ة بمراع���اة نم���اذج 
التعقي���دات الاقتصادي���ة حتى 
نس���تطيع أن ننت���ج م���ا يمكن 
تحقيقه م���ن قيمة مضافة وقيمة 

نس���بية م���ع اختراق الأس���واق 
الخارجي���ة، وه���ي معادل���ة ثلاثية 

الأط���راف لابد من العمل 
عليها بشكل جيد، 

مؤكدًا أن كوريا 
الجنوبية كانت 
دراسات  لها 

في 
التعقيدات 

الاقتصادية قبل 30 عاما واستطاعت التفوق 
ف���ي صناع���ات الإلكترونيات والس���يارات، 
واختراق الأسواق العالمية واحتياجهم لبدائل 
للمنتجات الأوروبي���ة واليابانية، حتى وجدوا 
مس���احة كبيرة لصادراتهم، مما حدثت نقلة 

نوعية في اقتصاد كوريا الجنوبية.
وأردف أن مص���ر أمام تجربة يجب أن تؤخذ 
بعين الاعتب���ار بالنق���د والتحلي���ل والرصد 
حتى نس���تطيع القضاء عل���ى الجزر المنعزلة 
والتحديات وتشجيع صغار المصدرين وفتح 
أفاق تع���اون، مضيفًا أنه لابد من مش���اركة 
صغار المصدرين فى المعارض الدولية، وذلك 
ب���أن تقوم هيئ���ة المع���ارض المصرية وبعض 
الجهات بأخذ 10% س���نويا منهم، للمشاركة 
في المع���ارض الدولي���ة، حتى نس���تطيع أن 
ننق���ل الخبرات والتكنولوجيا ونظهرها للعالم 

ونتعرف على ما يحتاجها الأسواق العالمية.
ولتحقيق رقم 145 مليار دول صادرات، أكد 
أن البداي���ة يجب أن تكون بتع���اون المجلس 
الأعل���ى للص���ادرات والأجه���زة الحكومي���ة 
المختلف���ة الت���ي تعم���ل تحت مظل���ة مجلس 
الوزراء، مع جهاز التمثيل التجاري المصري، 
تنمية  وهيئ���ة  الاقتصادي���ة،  والدبلوماس���ية 
الصادرات، وصن���دوق دعم الصادرات، لأن 
الجهات الحكومية هي المنوط لها أن تتشارك 
معا لتخرج لنا الاستراتيجية الوطنية المصرية 
وفقا للسياسات التي يحددها المجلس الأعلى 
للصادرات، حتى نس���تطيع تحقيق رقم 145 
ملي���ار دولار ص���ادرات كم���ا ذك���ر رئيس 

الوزراء.
وتاب���ع: لذل���ك يج���ب النظ���ر إل���ى 
التحدي���ات وتحليلها مع نقاط القوة 
والدف���ع، والتواص���ل م���ع وزارة 
الصناع���ة والنقل لمعرفة المنتجات 
التى يتم إنتاجه���ا بكميات عالية 
وبها ميزة نس���بية وقيمة مضافة، 
وم���دى احتياج الأس���واق إليها، 
الوطني���ة  الاس���تراتيجية  وه���ذه 
تك���ون وفق���ا لمعلوم���ات دقيقة 
م���ن  وإحصائي���ات 
يمكن  خلالها 

دراسة 
أسواق 
جديدة 

والتصدي���ر إليها لمضاعفة رق���م الصادرات 
ونض���ع  بالخ���ارج،  للمنافس���ين  وننظ���ر 

الاستراتيجية الوطنية بشكل جيد.
وأكد أن الحكوم���ة بدأت فى العمل على هذه 
الاس���تراتيجية بش���كل جيد، وننتظر أن نرى 
على مدار السنوات كيفية التغلب على إيجاد 
منظومة تجارة دولية، وبعد ذلك ربط منظومة 
معلوماتية كاملة للتصدير وفى النهاية نحتاج 
لإعادة النظر بشكل أو بآخر في منظومة دعم 
الص���ادرات، وأكثر من م���رة حاولت الدولة 
جاهدة للوصول إلى شكل أمثل لمنظومة دعم 
الصادرات، ولكن ربما مازالت لم تنضج بعد، 
وتحتاج إلى شرائح لدعم الصادرات وحوافز 
عينية وليس���ت مادية فقط، بالإضافة إلى دعم 
الش���حن كما فعلت الدولة من���ذ عامين بدعم 

الشحن للدول الأفريقية بنسبة %80.
وأش���ار إلى أننا نحتاج إل���ى دور الصحافة 
والإعلام، للتحدث عن أهمية التصدير وأهمية 
ج���ودة المنتج المحلي المع���د للتصدير والقيمة 
المضافة، وذلك من خلال اختراق الأس���واق 
حتى نرسخ ثقافة المنتج والمصنع في الشارع 
المص���ري، ولاس���يما تضافر جه���ود مناهج 
التربي���ة والتعلي���م فيم���ا يتعل���ق بالتطبيقات 
العلمية للتجارة العالمي���ة والتصدير، وندخل 
النش���أة الاقتصادي���ة ل���دى أجي���ال قادمة 

مستقبلية.
وأك���د أن المنظوم���ة تحتاج إل���ى العمل على 
قدم وس���اق حتى نستطيع أن نلتزم بضوابط 
الجودة وما نقدمه من عينات، وأيضًا الالتزام 
بما نعرضه فى المعارض الدولية مع التواجد 
بشكل مس���تمر، ونحتاج إلى منظومة سريعة 
ف���ى التجاوب مع ش���بكات الأموال والتعرف 
عل���ى مخاطر الص���ادرات وكيفي���ة التعامل 
معها وإعداد هذه الملفات، مضيفًا أننا نحتاج 
أيضا إلى منظومة سريعة وسهلة التعامل في 
الأوراق والمس���تندات المطلوبة فى رد الأعباء 
ودعم الصادرات، كل هذه الأمور من ش���أنها 
خل���ق ف���رص، وه���ى البداي���ة للصناعة عند 
التحدث لتوطينها وتعميقه���ا، والبداية تكون 
من التجارة الدولية والتصدير والتعرف على 
احتياجات الأس���واق، لأن عند معرفة احتياج 
الأس���واق نتح���ول إل���ى مصنع���ين بكميات 
كبيرة ومن هنا نس���تطيع أن نحقق التنافسية 

السعرية في الأسواق العالمية.
وأك���د أنه عن���د إنتاج منتج ولك���ن غير قادر 
عل���ى المنافس���ة نظرًا للس���عر م���ع ضعف 
الإنت���اج من ه���ذه المنتج، س���نعود إلى حلقة 
مفرغ���ة وإلى نقطة الصفر م���رة أخرى، لأن 
التوس���ع والتواجد في الأس���واق الخارجية 
س���وف يحق���ق بعدين، الأول تحقي���ق العائد 
الاقتص���ادى والحصيل���ة الدولاري���ة وأيضا 
توس���يع الصناع���ة المصرية وزي���ادة تعميق 
المنتج المحل���ي المصري، وأيضا توطين بعض 
الصناعات عبر شراكات استثمارية صناعية 

مع مستثمر أجنبي يملك سر الصنعة.

تحقيق الـ 145 مليار دولار صادرات يحتاج إعادة النظر في المنظومة التصديرية

تنف���ق الدول���ة الكثير م���ن الحصيلة 
البسمتي  الأرز  الدولارية لاس���تيراد 
لتغطية المناسبات والاحتفاليات فقط، 
وف���ي خطوة نح���و تحقي���ق الاكتفاء 
وتقليل الاستيراد ابتكر عالم مصري 
اس���تراتيجية جدي���دة لإنت���اج الأرز 
البسمتي بكمية عالية، بالإضافة إلى 
استهلاك كميات مياه أقل، في الوقت 

التي تعاني مصر من ندرة مياه.
وف���ى ه���ذا الس���ياق أك���د العال���م 
المص���رى، الدكتور حم���دي الموافي، 
رئيس المشروع القومي لتطوير الأرز 
الهج���ين بوزارة الزراع���ة، أن مصر 

تس���تورد أرزا بس���متي طوي���ل 
الحبة بما يقدر من 200 إلى 

300 مليون دولار سنويا، 
ولس���د فجوة الاستيراد 
بدأنا ف���ي مركز البحوث 
الزراعي���ة العمل برنامج 
بحث���ى خ���اص منذ عام 
م���ن  ونجحن���ا   2008

خلال المشروع القومي 
لتطوي���ر إنتاج الأرز 

والس���وبر  الهجين 
والبسمتي 

م���ن  بداي���ة 
ف���ي   2014 ع���ام 

تطوي���ر أصناف وهجن 
وسلالات مصرية جديدة من 

الأرز البس���متي المصري من أصول 
باكستانية وهندية متميزة.

وأضاف الموافي أنه تم تس���جيل أول 
صنف بس���متي مصرى جيزة 201، 
وأول هجين مصرى "بس���متي 11"، 
وأول سلالة بس���متي سخا 12 أ/ب 
تم تسجيلهما بالقرار الوزاري 1115 
لس���نة 2018، مضيفًا أنه ابتكر هذه 
الأصن���اف من الأرز مع فريق بحثى، 
مضيفًا أن 201 يتميز بجودة عالية، 
والقدرة على تحمل التغيرات المناخية 
وندرة مي���اه الري، حيث الفدان ينتج 
أكثر من 4 أطنان، ويستهلك مياه بما 

لا يزيد عن 4500 متر مكعب.
 100 زراع���ة  عن���د  أن���ه  وأوض���ح 
أل���ف فدان أرز بس���متي، نس���تطيع 
س���د احتياجاتن���ا ونخف���ض فاتورة 
الاس���تيراد، الت���ي تتم للمناس���بات 
والحف���لات فق���ط، مؤك���دًا أن بع���د 
نجاح تل���ك الزراعة بهذه المواصفات 
العالية س���يوفر كافة النفقات والتي 
تحتاج إلي عملة صعبة للاس���تيراد، 
بالإضافة إلى ارتفاع س���عره، ولكن 
عند ط���رح المصرى سيس���اعد على 

انخفاض سعره.
وأكد أننا لدين���ا القدرة على تصدير 
الأرز البس���متي، تحدي���دا لدول 
الخلي���ج لأنه���ا تعتم���د هذه 
الأصن���اف حيث تس���تورد 
الأرز الهندي والباكستاني، 
الس���وق  تغطي���ة  ويمك���ن 
أو  ع���ام  المحلي���ة خ���لال 

عامين.
وأوض���ح أن مص���ر لديها 
اكتف���اء ذات���ى م���ن الأرز 

حيث  المحلى، 
أكثر  ننتج 

من 6.5 مليون 
طن أرز شعير، ينتج منها 

4.5 ملي���ون ط���ن أرز أبيض، 
ونستهلك من 3.2 إلى 3.5 مليون 
طن أرز أبيض، بفائض حوالي مليون 
ط���ن، من مس���احة 1.1 مليون فدان 

هذا بخلاف التجاوزات من 
جانب المزارعين.

أكد المهن���دس محمود العناني، رئيس 
الاتح���اد العام لمنتج���ي الدواجن، أن 
مص���ر تعتبر من أرخ���ص الدول في 
أس���عار البي���ض عالميً���ا، حيث تحتل 
المركز 89 من بين 97 دولة، ويس���بقها 
عدد محدود من الدول المنتجة للحبوب 

بأسعار أقل.
ولفت إلى أن مصر لديها اكتفاء ذاتي 
من البيض وتتمت���ع بتاريخ طويل في 
إنتاج���ه، يمت���د لأكثر م���ن 40 عامًا، 
وكانت في الماضي تصدر البيض لدول 
تس���تورد منها حاليًا، مما يثبت جودة 
المنت���ج المصري، مضيفًا أن أس���عار 
البي���ض تتحدد وفقً���ا لآليات العرض 
والطلب، وعدم استقرار سعر الدولار 
في الفترات الس���ابقة أدى إلى نقص 
في كميات أمه���ات البيض والجدود، 
وم���ع جه���ود الصناعة ف���ي معالجة 
ه���ذا النق���ص، عبر زي���ادة المعروض 
من الج���دود وأمه���ات البيض، بدأت 

الأسعار في الانخفاض تدريجيًا.
وأكد أن الحديث عن ضرورة غس���يل 
البيض ف���ي مصر غير مب���رر علميًا، 
حي���ث إن العديد من الدول لا تغس���ل 
البيض حفاظًا على س���لامته وجودته، 
مضيفًا أن البيض يتمتع بطبقة شمعية 

طبيعية تحميه من البكتيريا والملوثات، 
نظرًا لكونه جس���مًا مساميًا، ما يعني 
أن إزالة ه���ذه الطبقة الش���معية عبر 
الغسيل قد يعرضه للتلوث، خصوصًا 
في ح���ال ع���دم توفر سلس���لة تبريد 
صارم���ة، وفي بعض الدول التي تقوم 
بغس���ل البيض، يتم وضعه فورًا بعد 
الغس���يل في ثلاجات وحفظه بعبوات 
محكمة لمنع تلوثه، حيث تبقى سلسلة 
التبري���د والتغلي���ف كاملة حتى يصل 

البيض للمستهلك.
ويؤك���د اتح���اد منتج���ي الدواجن أن 
غسيل البيض ليس ضروريًا لأسباب 
صحية، حيث إن المنتج المصري عالي 
الجودة ولا يحتاج لمثل هذه الإجراءات.
وأش���ار إلى أهمية صناع���ة الدواجن 
كصناع���ة متطورة تغط���ي احتياجات 
الب���لاد من البيض والدواجن بنس���بة 
100%، وشدد على أهمية الحفاظ على 
ه���ذه الصناعة التي يعم���ل بها أكثر 
م���ن 30 ألف مس���تثمر، وتضم 3.5 
مليون عامل، مشيرًا إلى أن مصر لم 
تستورد دجاجًا أو بيضًا منذ سنوات 
عديدة، بفضل اكتفائها الذاتي وجودة 
إنتاجها التي أش���ادت بها مؤسسات 

عالمية.

مصر تنفق 300 مليون دولار على 
استيراد الأرز البسمتي.. وقريباً سنصدره

مصر من أرخص الدول في سعر البيض.. 
وأصبحنا نستورد من دول كنا نصدر لها

معهد بحوث القطن:

نعمل على إنتاج قطن صديق 
للبيئة خالٍ من الملوثات

الدكتور مصطفى عمارة : القطن المصري 
يسهم بنسبة 4 % من الاقتصاد القومي

ق���ال الدكتور مصطفى عمارة، رئيس بح���وث المعاملات الزراعية، 
والمتح���دث الإعلامي لمعهد بح���وث القطن، إن الوثيق���ة الثانية من 
مش���روع القطن المص���ري لإنتاج قطن أفضل، الت���ي تنفذه منظمة 
"يوني���دو" في مصر م���ع وزارتى الصناعة والزراع���ة، تم البدء فى 
المرحل���ة التمهيدي���ة به من���ذ 2019، مع معهد بح���وث القطن ومع 

الشركاء المحليين.
وأضاف عمارة أنه تم العمل مع 1600 مزرعة على مستوى محافظة 
كفر الش���يخ ودمياط، وعرفنا المزارعين أساليب إنتاج قطن أفضل، 
وتعتم���د على معايير دولية و الاس���تدامة والمحافظة على البيئة من 
حيث اس���تخدام المياه والأس���مدة والمبيدات، فضلًا عن استخدام 
أس���اليب الزراعة للمحافظة على البيئة، مما يؤدى إلى إنتاج قطن 

نظيف خالٍ من الملوثات ومتبقيات الأسمدة وكل ما يضر البيئة.
وأك���د أن القطن الخال���ي من الملوثات، تقوم الش���ركات والمصانع 
بالعم���ل علي���ه لتصنيع منتج نهائي ذي قيم���ة مضافة، مضيفًا أن 
المرحل���ة الثانية قائمة على إنتاج قيمة مضافة، بحيث يعتمد القطن 
على التكنولوجيا الخضراء والاقتصاد الدائري في جميع سلاسل 
الممارس���ة، مما يحافظ على الموارد المالية للمزارع حتى يس���تطيع 

العمل على تنميتها بقدر الإمكان.
وأوض���ح أن كل ه���ذه المراح���ل تصب في النهاي���ة لصالح القطن 
المصرى والس���معة العالمية، ولابد من هذه المعايير لتسويق القطن 
المصري في المستقبل، لأن كل دول العالم تبحث عن المنتجات الآمنة 
على البيئة وصحة الإنس���ان والحيوان في نفس الوقت، لأن القطن 
يعتبر ذو قيمة متعددة ينتج النس���يج، الزي���وت، ويدخل في تغذية 
الحيوانات، وبالتالى في عدم وجود أمان في سلاس���ل الامداد في 

مراحل الزراعة، لا نستطيع الدخول به في الأسواق العالمية.
وأكد أنه سوف يتم التوسع في المرحلة الثانية من المشروع، لتشمل 
القيمة المضافة للقطن في مراحل الغزل والنس���يج، وس���يتم عمل 
برامج تدريبية للش���ركات الخاصة والمناهج التدريبية في المدارس 
الفني���ة الخاصة بالغزل والنس���يج وتدريس���ها، لتخريج جيل لديه 
وعي كامل بالممارس���ات المس���تدامة في صناعة النسيج والتقنيات 
الخضراء للإنتاج لنستطيع التوسع في جميع حلقات زراعة القطن 
والش���ركات العاملة في تجارة القطن والتصنيع، حيث يكون لدينا 

القدرة على إنتاج منتج يتماشى مع معايير الدولية.
ولفت إلى أهمية التوسع فى الشراكة مع وزارة الصناعة والتجارة 
وإضاف���ة الجمعيات التعاونية إل���ى المنظومة لأن جميع الممثلين من 
المزارعين، وتدريبهم بشكل جيد بحيث نتوسع في المناهج التدريبية 
والإرش���ادية لتوعية المزارعين بهذه الممارس���ات، وفي نفس الوقت 
س���تكون هناك متابعة للقطن من مرحلة الب���ذرة إلى الجمع بحيث 

نخرج بمنتج تحت معايير أكثر استدامة.
وأك���د أن حوالي 20% من القطن المنتج ينتج بهذه المعايير، خاصة 
م���ن الأقطان الوج���ه البحري، مثل جي���زة 92 و 96, 97، 45، كل 
هذه الأصناف جيدة ومطلوبة فى الس���وق العالمية، مضيفًا أنه عند 
التوسع في المساحة المنزرعة من هذه الأصناف، سنجد أننا ندخل 
مب���ادرات أخرى مثل منظومة الزراع���ات الحديثة، حيث تقوم هذه 
المنظومة على إنتاج واس���تخدام القطن تحت معايير الاس���تدامة، 
بجان���ب دخول معايير أخرى مثل المش���اريع الصغي���رة ومتناهية 
الصغر، ليعتمد المزارعون على إنتاج المنتجات الاقتصادية، س���واء 

منتجات المزرعة أو المحفزة للإنتاج من المزرعة.
واس���تطرد قائلا أن هذا المشروع في النهاية سيحقق القدرة على 
اس���تخدام التكنولوجيا الحديثة في إنتاج القط���ن وتحليل القدرة 
على المنافسة، فى ظل التحديات التي تعاني منها الدولة، ما يحقق 
نهضة ش���املة وقيمة مضافة للاقتصاد الوطني، مؤكدًا أن القطن 
المص���ري كان عصب الاقتصاد في الماضي، وس���يعود إلى مجده 

وعرشه مرة أخرى.
واختت���م حديثه بأن الزراعة تس���هم بحوال���ى 12% في الاقتصاد 
الوطني، والقطن يس���هم بحوالي 4%، وبالتالي س���يعطينا منافسة 
وق���درة عالية جدا لاس���تعادة المكانة المتمي���زة للقطن المصري في 

الأسواق العالمية.

كش���ف الدكتور ط���ارق س���ليمان، رئيس 
قط���اع الثروة الحيواني���ة والداجنة، بوزارة 
الزراع���ة، ع���ن الاس���تعدادات الت���ى تقوم 
بها الوزارة لموس���م الأعياد ودخول ش���هر 
رمضان الكريم، لافتًا إلى أن الوزارة تتخذ 
إجراءات صارمة على الأس���واق والمجازر 
منعا للتلاعب بالأس���عار والتأكد من صحة 

اللحوم.
وأضاف س���ليمان أن من ضمن الإجراءات 
تق���وم ال���وزارة بالتأكد من تس���كين عنابر 
م���زارع الدواجن، والتنس���يق بين مصانع 
منتج���ات الألب���ان ومزارع تجمي���ع الألبان 
وتصنيع وتسويق كميات الألبان المنتجة من 
المزارع وم���ن صغار المربين، بالإضافة إلى 

العم���ل على الحفاظ على ثبات واس���تقرار 
أس���عار الأعلاف، وتوفير الخامات بما يفي 
السوق المحلية سواء كان للدواجن او للثروة 

الحيوانية.
وأش���ار إلى تبس���يط إج���راءات تراخيص 
المزارع لضمان الحصول على كميات أكثر 
وجودة أعلى، مع مراقبة الأسواق والأسعار 
والعمل على الاتزان واستقرارها بالتنسيق 
مع الجهات المعنية والجهات الرقابية، وذلك 
م���ن خلال قواعد البيانات الدقيقة الموجودة 
بال���وزارة، حيث يتم تحدي���د الناتج المحلي 
والمطل���وب وتحدي���د الفج���وة أن وج���دت، 
والعمل على س���د الفجوة بالاستيراد فيما 

يتعلق باللحوم الحمراء.

وأك���د أن ال���وزارة تقوم بض���خ قوافل من 
الس���لع الغذائية من انت���اج وزارة الزراعة 
س���واء كانت الخض���روات او البقوليات او 
البي���ض واللح���وم، ب�أس���عار مخفضة من 
خلال المنافذ التس���ويقية الثابتة والمتحركة، 
والمتنقلة، بالإضافة إلى الاستعدادات بعمل 
المع���ارض اللازمة لطرح منتج���ات الوزارة 
بأسعار مخفضة، مع تكثيف الدور التوعوي 
من خلال الندوات والدورات للمزارعين في 

أماكنه���م للعمل على تقلي���ل مصروفات 
الانتاج س���واء  وتكليف  التش���غيل 
كانت الثروة الحيوانية او الداجنة 
وبالتالي الحص���ول على منتجات 

بأسعار معتدلة ومنافسة.

رقابة وأسعار مخفضة.. كيف تستعد وزارة الزراعة لضبط الأسواق بمواسم الأعياد
وأك���د أن ال���وزارة تقوم بض���خ قوافل من 
الس���لع الغذائية من انت���اج وزارة الزراعة 
س���واء كانت الخض���روات او البقوليات او 
أس���عار مخفضة من 
خلال المنافذ التس���ويقية الثابتة والمتحركة، 
والمتنقلة، بالإضافة إلى الاستعدادات بعمل 
المع���ارض اللازمة لطرح منتج���ات الوزارة 
بأسعار مخفضة، مع تكثيف الدور التوعوي 
من خلال الندوات والدورات للمزارعين في 

أماكنه���م للعمل على تقلي���ل مصروفات 
الانتاج س���واء  وتكليف  التش���غيل 
كانت الثروة الحيوانية او الداجنة 
وبالتالي الحص���ول على منتجات 

بأسعار معتدلة ومنافسة.

وأسعار مخفضة.. كيف تستعد وزارة الزراعة لضبط الأسواق بمواسم الأعياد

رئيس جمعية رجال الأعمال المصريين الأفارقة:

 لا بد من إعادة صياغة قائمة الاستيراد والاستراتيجية 

الوطنية للتصدير   تشجيع صغار المصدرين ضرورة 

لمعرفة احتياجات الأسواق العالمية

حيث  حيث المحلى،  المحلى، 
أكثر  أكثر ننتج  ننتج 

من 6.56.5 مليون 
طن أرز شعير، ينتج منها طن أرز شعير، ينتج منها 

4.5 ملي���ون ط���ن أرز أبيض،  ملي���ون ط���ن أرز أبيض، 
ونستهلك من ونستهلك من 3.23.2 إلى 3.5 مليون 
طن أرز أبيض، بفائض حوالي مليون 
ط���ن، من مس���احة 1.1 مليون فدان 

هذا بخلاف التجاوزات من 
جانب المزارعين.

حمدي الموافي:اتحاد منتجي الدواجن:

تحررها :
مي أبو المجد



قفزة في مؤشرات 
قطاع التأمين خلال 

الربع الثاني من 
 2024
المصدر 

الهيئة العامة للرقابة المالية 

وثيقــة ابــن ســينا....صحتك أولويــة لينا 
وثيقــة تأميــن طبي شــامل 

أكبــر شــبكة طبيــة فــي مصــر وأكبر عــدد باقــات تأمينية 
بأســهل الإجــراءات وأكبر عدد أفراد للأســرة 

٢٠٢رقم التسجيل الضريبي    - ٤٤٤ ٢٧٨ - :

www.misrlife.com
19446

misr_life_ins
misrlifeinsurance
010 0518 7777

Download The App

 إحدى شــركات صندوق مصر الســيادي للتنمية والاســتثمار

الإعلان حاصــل علــي موافقــة الهيئة العامة للرقابــة المالية بتاريخ 2022/6/13
شــركة تابعــة مســاهمة مصريــة خاضعــة لأحكام القانون رقم 10 لســنة 1986 وتعديلاته وحاصلة علي ترخيــص رقم 1 من الهيئة العامــة للرقابة المالية

تأمين
www.alamalmal.net ندعم قرارك www.alamalmal.netندعم قرارك

عدد خاص يصدر بمناسبة انطلاق فعاليات  ملتقى 

»شرم راندفو«  في نسخته السادسة 
خلال الفترة من 9 – 11 نوفمبر   2024

أعرب علاء الزهيري رئيس الاتحاد المصري للتأمين عن 
سعادته لتنظيم هذا الملتقى للسنة السادسة على التوالي، 
وأكد أن قطاع التأمين يشهد تطورا كبيراً ونقلة نوعية في 
ظل اهتمام الدولة المصرية بالنهوض بالاقتصاد القومي.
وأض���اف أن الملتقى أصبح بمثابة ناف���ذة للتواصل بين 
سوق التأمين المصرية وأسواق التأمين الإقليمية والعالمية 
لمعرف���ة كل ما هو جديد في مجال التأمين وذلك من أجل 

مساندة وتعزيز صناعة التأمين في مصر.
كما أش���ار إل���ى أن الملتقى هذا العام يه���دف إلى إبراز 

قدرة صناعة التأمين على مواجهة التحديات التي 
طرأت على الساحة والحديث عن أهمية التطوير 
التكنولوج���ي والذكاء الاصطناع���ي وكذلك عن 

تأثير المنتج التأميني ودور العنصر البش���ري 
في القطاع، وذلك من خلال جلس���ات الملتقى 

التي ستستمر على مدار يومان.
ووفقً���ا للزهي���ري، س���يتم مناقش���ة عدد من 

المحاور المهم التي ستس���هم في صياغة 
الرؤية المستقبلية لصناعة التأمين 

وكيفية الاستفادة من استخدام 
ف���ي  الحديث���ة  التكنولوجي���ا 
التأمين، ومن ضمنها؛  صناعة 
التعام���ل م���ع عالم متس���ارع 
التكنولوجي���ا  نح���و  الخط���ى 
الاصطناعي،  وال���ذكاء  الرقمية 
وضع تصور مبتكر لطرق توزيع 
تأمينية جديدة،  منتجات  وتطوير 

تمك���ين القوى العامل���ة في مجال 
التأمين في المستقبل، بناء القدرات 

والاحتفاظ بالكفاءات.
وأوضح أنه سيحاضر خلال هذه 

الجلسات نخبة متميزة من خبراء شركات التأمين وإعادة 
التأمين والش���ركات التي تقدم حلولًا تكنولوجية لصناعة 
التأمين وذلك على المستويات المحلية والإقليمية والعالمية.

ويش���هد الملتقى ه���ذا الع���ام العديد م���ن الفعاليات 
والمب���ادرات مث���ل: Go Green Initiative التي 
س���تقام في حديقة الأصدقاء بمدينة ش���رم الش���يخ 
لتعويض تأثير انبعاثات ثاني أكس���يد الكربون خلال 
فترة الملتقى، ويأتي ذلك في إطار حرص الاتحاد على 
حماية البيئة وتعزيز الاس���تدامة، مما يعكس التزامه 
بتقليل الأثر البيئي لمثل هذه الفعاليات وتش���جيع 

الممارسات الصديقة للبيئة.
كم���ا تقام على هامش فعاليات الملتقى العديد من 
المس���ابقات الرياضية والتي ينتظرها ويستمتع 
بها المش���اركون كل عام ومن ضمنها: مسابقة 
كرة القدم، مسابقة تنس أرضي، مسابقة تنس 

الطاولة.
بالإضافة إلى "مس���ابقة ع���زة عارفين للبحوث"، 
وتعتبر هذه المس���ابقة البحثي���ة جزءاً هامًا 
من فعاليات الملتقى السنوية وإحدى 
أبرز الأنشطة العلمية التي ينتظرها 
ع���دد كبير من العاملين والباحثين 
عل���ى  التأم���ين  صناع���ة  ف���ي 
المس���توى الإقليم���ي والعالمي، 
وس���يتم الإعلان عن الفائزين 
وتس���ليمهم الجوائ���ز ف���ي 
وستمنح  الختامي،  الحفل 
اللجن���ة المنظم���ة الفائزين 
تس���جيلًا مجانيً���ا وإقامة 
الأي���ام  خ���لال  مجاني���ة 

الرسمية للملتقى.

  السنة التاسعة عشر  - الإصدار الثانى

812 الأحد  10  نوفمبر  2024  العدد:

علاء الزهيري: ملتقى شرم نافذة للتواصل 
مع أسواق التأمين الإقليمية والعالمية

21.6 مليار 
جنيه - حجم 

أقساط التأمين  

11.7 مليار 
جنيه - أقساط 

تأمينات 
الممتلكات 

9.8 مليار 
جنيه - أقساط 
تأمينات الحياة  

21.6 مليار
 جنيه - الأقساط 
المحصلة للتأمين 
التجاري والتكافلي

9.3 مليار جنيه - 
التعويضات المسددة 

للتأمين التجاري 
والتكافلي

9.3 مليار جنيه - 
التعويضات المسددة 
لتأمينات الممتلكات 

والحياة

 24.3
مليار جنيه - استثمارات 
صناديق التأمين الخاصة

تصفح الموقع

شهدت سوق التأمين في مصر نموًا قويًا في جميع المجالات، 
بدءًا من الأقساط المحصلة وصولًا إلى التعويضات المسددة 

واستثمارات صناديق التأمين الخاصة.
وارتفعت الأقس���اط المحصلة لتأمينات الممتلكات إلى 11.7 
ملي���ار جنيه في الربع الثاني م���ن 2024، مقابل 8.6 مليار 

جنيه في نفس الفترة من العام السابق، بمعدل %35.7.
كما س���جلت الأقساط المحصلة لتأمينات الحياة ارتفاعًا إلى 
9.8 مليار جنيه في الربع الثاني من 2024، مقارنة ب� 8.9 
ملي���ار جنيه في الرب���ع الثاني من 2023 وبمع���دل نمو بلغ 

.%11.1
وشهدت قيمة الأقساط المحصلة لتأمينات الممتلكات والحياة 
زيادة ملحوظة خلال الربع الثاني من عام 2024، حيث بلغت 
21.6 مليار جنيه مقارنة ب���� 17.5 مليار جنيه خلال نفس 
الفترة من عام 2023، مسجلة بذلك معدل نمو قدره %23.2، 
وذلك وفقا لما أوضحه تقرير للربع الثانى من 2024 الصادر 

عن الهيئة العامة للرقابة المالية.
وبلغت التعويضات المس���ددة لتأمينات الممتلكات 4.5 مليار 
جنيه في الرب���ع الثاني من 2024، مقابل 3.08 مليار جنيه 

في نفس الفترة من 2023، بنمو سجل %48.3.
وانخفضت التعويضات المس���ددة لتأمينات الحياة إلى 4.7 

مليار جنيه في الربع الثاني من 2024، مقارنة ب� 5.1 مليار 
جني���ه خلال نفس الفترة من 2023 لتتراجع بنس���بة بمعدل 

.%6.4-
فيم���ا يخ���ص التعويض���ات المس���ددة، فقد ارتفع���ت قيمة 
التعويضات المس���ددة لتأمينات الممتلكات والحياة إلى 9.3 
ملي���ار جنيه خلال الربع الثاني م���ن 2024، مقارنة ب� 8.2 
ملي���ار جنيه في نفس الفترة من 2023، مس���جلة معدل نمو 

قدره %14.2.
كما ش���هدت قيمة الأقس���اط المحصل���ة للتأم���ين التجاري 
والتكافل���ي نموًا ملحوظًا خلال الربع الثاني من عام 2024، 
اذ ارتفع���ت إلى 21.6 مليار جني���ه، مقارنة ب� 17.5 مليار 
جني���ه خلال نفس الفترة من ع���ام 2023، محققة معدل نمو 

قدره %23.2.
وبلغت قيمة الأقساط المحصلة للتأمين التجاري 19.2 مليار 
جني���ه في الربع الثاني م���ن 2024، مقارنة ب� 15.08 مليار 
جني���ه في نفس الفترة م���ن 2023، ما يعكس زيادة قوية في 

التأمين التجاري.
ف���ي المقاب���ل، انخفضت قيمة الأقس���اط المحصل���ة للتأمين 
التكافلي بش���كل طفي���ف إلى 2.42 مليار جني���ه في الربع 
الثان���ي م���ن 2024، مقارنة ب� 2.47 ملي���ار جنيه في نفس 

الفترة من 2023.
أم���ا بالنس���بة للتعويضات المس���ددة، فقد س���جلت للتأمين 
التج���اري والتكافلي زيادة ملحوظة، حيث ارتفعت إلى 9.3 
مليار جنيه في الربع الثاني من 2024، مقارنة ب� 8.2 مليار 
جني���ه في نف���س الفترة من عام 2023، مس���جلة معدل نمو 

قدره %14.2.
وبلغت التعويضات المس���ددة للتأمين التج���اري 8.4 مليار 
جني���ه ف���ي الربع الثاني م���ن 2024، مقارنة ب���� 7.2 مليار 
جنيه في نفس الفترة من 2023، بينما ش���هدت التعويضات 
المس���ددة للتأمين التكافلي انخفاضًا طفيفًا إلى 925 مليون 
جنيه في الربع الثاني من 2024، مقارنة ب� 996 مليون جنيه 

في نفس الفترة من 2023.
وبلغت قيمة اس���تثمارات صناديق التأمين الخاصة - والتي 
تشمل ش���هادات اس���تثمار البنك الأهلي المصري )أ، ب(، 
وودائع، ووثائق صناديق استثمار، وأذون خزانة، والسندات 
الحكومي���ة - نحو 24.3 مليار جنيه خ���لال الفترة من أول 
أبريل حتى نهاية يونيو 2024، مقارنة ب� 5.9 مليار جنيه في 
نفس الربع من العام السابق، محققة معدل نمو قدره %308.

خلال الربع الثاني من 2024..

زيادة هائلة في أقساط التأمين خلال 
الربع الثاني من 2024

 لتسجل 21.6 مليار جنيه
 بنمو 308%.. ارتفاع تاريخي في استثمارات صناديق التأمين الخاصة

 35.7 % نموا في أقساط تأمينات الممتلكات.. و11.1% في تأمينات الحياة

مى رفاعى

نفس الربع من العام السابق، محققة معدل نمو قدره 

جنيه - حجم 
أقساط التأمين  أقساط التأمين  

التعويضات المسددة 
للتأمين التجاري 

والتكافلي

صناديق التأمين الخاصة

زيادة هائلة في أقساط التأمين خلال 
2024

 مليار جنيه
%.. ارتفاع تاريخي في استثمارات صناديق التأمين الخاصة
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في البداية حدثنا عن حجم أقس����اط الش����ركة خلال 
العام الماضي ومستهدفات العام المقبل؟

حققت ش����ركة GIG للتأمين - مصر خ����لال العام المالي 
المنته����ي في يونيو 2024 نموا فى حجم الأقس����اط المكتتبة 
حيث بلغت نحو 4.06 ملي����ار جنيه بزيادة 55% عن العام 

السابق عليه.
وتسعى الش����ركة إلى تحقيق أقس����اط مكتتبة خلال العام 

بزي����ادة   2025 المقب����ل 
تت����راوح ما ب����ين 10 إلى 

15% عن العام الماضي.
التعويضات  عن  ماذا 
النش����اط  وفائ����ض 

التأميني؟
التعويضات  إجمالي  بلغ 
العام  بنهاي����ة  المس����ددة 
المال����ي الماض����ي المنتهي 

ف����ى يونيو 2024 نحو 869 مليون جنيه بزيادة قدرها %41 
عن العام الس����ابق عليه، فيما حققت الشركة فائض نشاط 
تأميني ق����دره 730 مليون جنيه بزي����ادة قدرها 100% عن 

العام الماضي.
ما حجم محفظة الاس����تثمارات بالش����ركة وصافي 

الأرباح خلال العام الماضي؟
بلغ إجمالي محفظة اس����تثمارات الشركة نحو 3.7 مليار 
جني����ه بزيادة 48% عن الع����ام الماضي، أما إجمالي المحقق 
قبل الضرائب بلغ 806 ملايين جنيه بزيادة 82% عن العام 

الماضي.
أم����ا صافي الربح بعد الضرائب، فقد بلغ نحو 669 مليون 
جني����ه بنمو 79% مقارنة بالعام الس����ابق عليه، وبلغ نصيب 
الس����هم من حصة المس����اهمين في الأرباح نحو 160 جنيه 

بزيادة قدرها 81% عن العام الماضي.
وبل����غ معدل العائد على رأس المال 76%، وقررت الش����ركة 
من����ح العاملين 50 مليون جنيه تمث����ل حصتهم في الأرباح 

المحققة هذا العام.
هل تسعون للحصول على تصنيف ائتماني؟ ولماذا؟

نعم نخطط للحصول على تصنيفات ائتمانية عالمية جديدة، 
وأن كافة التصنيفات الائتمانية التى تتمتع بها ش����ركة جى 
آى ج����ي للتأمين – مص����ر هي تصنيفات على المس����توى 
الدول����ي وليس فقط على المس����توى المحل����ي، وهو ما يعزز 
الموقف التنافسي للس����وق المصرية على المستوى الإقليمي 

والعالمي بوجود شركات ذات تصنيفات ممتازة.
ج����ى آى جي للتأم����ين – مصر كانت في مقدمة ش����ركات 
التأمين التي س����عت للحصول على تصنيف ائتماني دولي 
بم����ا يتفق مع اس����تراتيجيتنا التى تؤم����ن بضرورة إطلاع 
عملائها بش����كل مس����تمر على كافة عوام����ل الأمان والقوة 
المالية للشركة، من منطلق حرصها لأن تكون دائماً شريكاً 

موثوقاً في صياغة قصة 
نجاح جدي����دة لكل عميل 

من عملائها.
حدثنا ع����ن الدمج مع 

شركة AIG مصر؟
الجمعي����ة العام����ة غي����ر 
العادية للش����ركة، وافقت 
عل����ى الدمج مع ش����ركة 

AIG مص����ر للتأمين طبق����اً لموافقة الهيئة العام����ة للرقابة 
المالي����ة وبناء عل����ى تقرير اللجنة المش����كلة بالهيئ����ة العامة 
للاستثمار والمناطق الحرة، وتمتلك مجموعة الخليج للتأمين 
نحو 99% من هيكل مس����اهمي جي أي جي للتأمين مصر، 
كما تمتل����ك المجموعة حصة تتخط����ى 98.04% من هيكل 

مساهمي AIG إيجيبت للتأمين.
ه����ل تأثر التصني����ف الائتمان����ي للش����ركة بعملية 

الدمج؟
نع����م، فقد رفعت وكال����ة AM Best العالمية، خلال الأيام 
الماضية، التصنيف الائتماني طويل الأجل لش����ركة جي أي 
جي للتأمين مصر من “bbb+“ )جيد( إلى “a“ )ممتاز(، 
كما رفعت تصنيف القوة المالية للش����ركة من B++ )جيد( 
إل����ى A )ممت����از(؛ وأك����دت أن النظ����رة المس����تقبلية لهذه 

التصنيفات الائتمانية مستقرة.
 AM« وتطرق����ت وكالة التصني����ف الائتماني
Best« إل����ى أن الدمج بين ش����ركتي جي أي 
جي للتأمين مصر وAIG إيجيبت 
للتأم����ين س����يمنح الأول����ى موارد 

رأسمالية إضافية.
التطوي����ر  اس����تراتيجية  م����ا 
والنم����و خلال الفت����رة المقبلة 
الاكتت����اب  مس����توى  عل����ى 

والاستثمار والهيكل الإداري؟
السياس���ات الاكتتابي���ة للش���ركة مثل باقي 
السياس���ات الأخرى بالش���ركة يتم وضعها 
بعد العديد من الدراس���ات ومن ثم اعتمادها من مجلس 
الإدارة تمهيدا للعمل بها، وتتسم هذه السياسات ببعض 
المرونة التي تس���مح بتعديلات طفيف���ة إذا اقتضى الأمر 
ذل���ك، إلا أنه لم تطرأ مؤخراً أي مؤثرات تس���تتبع تغير 

هذه السياسات.
تقوم الشركة منذ فترة بإجراء 
السياس���ات  م���ن  العدي���د 
الت���ي  والاس���تراتيجيات 
التط���ور  عل���ى  تعتم���د 
والتح���ول  التكنولوج���ي 
ه���ذه  وتعتم���د  الرقم���ي، 
عل���ى  الاس���تراتيجيات 
الش���راكة م���ع العديد من 
تمكنها من  الت���ي  الجهات 
المرجوة  الأه���داف  تحقيق 

من التحول الرقمي.
م����ا أح����دث المجالات 
التي ت����م العمل بها 
ه����ذه  لتحقي����ق 
الاستراتيجيات؟

من  العديد  هن����اك 
التي  المج����الات 
بها  العمل  ت����م 
لتحقي����ق هذه 

الاس����تراتيجيات، يعد أبرزها معاينة وإصدار وثائق تأمين 
السيارات، معاينة وتس����وية تعويض السيارات، وتحصيل 
الأقس����اط إلكترونيا، وسداد التعويضات إلكترونيًا، وزيادة 
الاخت����راق والوص����ول لعم����لاء التأمين متناه����ي الصغر، 
وبرامج الولاء للعملاء، وغيرها العديد من البرامج الجاري 

العمل عليها حاليا.
كم يبلغ عد فروع الشركة الجغرافية؟

يبل����غ ع����دد ف����روع الش����ركة 
الجغرافي����ة 22 فرعً����ا، وجارٍ 
دراسة إمكانية افتتاح فرع في 
العاصم����ة الإدارية 

الجديدة.
ما أب����رز معيدي 
التأم����ن الذي����ن 
تتعاملون معهم؟

تتعامل الشركة مع 
شركات معيدي تأمين ذات تصنيف عالٍ وجميعها تحصل 
على موافقة هيئة الرقابة المالية قبل التعامل معهم، وتحرص 
الش����ركة على تواجد أفضل معيدي التأمين في العالم في 

برامجها.
ما استعدادات الشركة لتطبيق معيار 17؟

تعاقدت الشركة مع شركات عالمية وذلك فيما يتعلق بتطبيق 
المعي����ار المحاس����بي IFRS 17 وذلك منذ ثلاثة س����نوات، 
وأصبحت الش����ركة الأم جاهزة لتطبي����ق المعيار علما بأن 
الش����ركة قامت باس����تخراج البيانات المالية لعامين متتالين 
بالمعيار على س����بيل التجربة قبل التطبيق الرسمي اعتبارا 

من يناير 2025.
هل حصلت الشركة على جوائز أفريقية؟

بالطب����ع، فقد حصلت الش����ركة على جائزة أفضل ش����ركة 
تأمين في شمال أفريقيا لعام 2024، حسب تصنيف مجلة 
“MENA IR”، بدول����ة الإمارات، وتعد من أرقى الجوائز 
في مجال التأمين، وتعكس الإنجازات البارزة التي حققتها 

الشركة في السوق المحلية والإقليمية.
وق����د نالت الش����ركة تلك الجائ����زة بعد تقييم ش����امل لعدة 
معايير، منها القوة المالية، والمستوى المتميز لخدمة العملاء، 

والتطوير والابتكار والاعتماد على التكنولوجيا.
ماذا عن التوسع في خدمات التأمن متناهي الصغر؟

نس���عى بكل جهد لتحقيق أهدافنا في تقديم خدمات التأمين 
متناهي الصغر لش���رائح جديدة م���ن العملاء، ونقوم بتطوير 
نماذج أعمال مبتكرة تلبي احتياجات المواطنين غير المشمولين 
بالتغطي���ة التأمينية، مع تقديم تجربة رقمية متكاملة لتس���هيل 
إصدار الوثائق وس���داد التعويضات لتعزيز الش���مول المالي 
والتأمين���ي وفقاً للوائح هيئة الرقابة المالية، وفى س���بيل ذلك 

وقعنا العديد من الشراكات مع الكيانات المختلفة.
فقد تعاونا مؤخرا مع شركة »تنميه« التابعة لمجموعة إي اف 
چي القابضة، والمتخصصة في 
مج���ال تقديم الخدم���ات المالية، 
الخدمات  تقدي���م  في  للتوس���ع 
لعم���لاء  التأميني���ة 
متناهية  المشروعات 

الصغر في مصر.
التع���اون  يتي���ح 
تنمي���ة  لش���ركة 
تقديم باقة جديدة من الخدم���ات التأمينية الابتكارية، وحلول 
التأمين متناهية الصغر الميس���رة، تشمل خدمات التأمين ضد 
الحوادث الشخصية وخدمات التأمين للشركات والمشروعات 
التجاري���ة وخدمات التأمين الصحي وخدم���ات تأمين نفقات 
الجنائز وخدمات التأمين على الماشية والمساعدة على الطريق 

والتأمين على المنازل.
كما وقعت الشركة عقد شراكة استراتيجية مع شركة خدمات 
المشاريع متناهية الصغر - ريفي، للخدمات التمويلية المبتكرة، 

وذلك لتعزيز تقديم خدمات التأمين متناهي الصغر.
كذلك وقعت مذكرة تفاهم مع المجلس القومي للمرأة وبرنامج 
التمك���ين الاقتصادي والاجتماعي للم���رأة الممول من الوكالة 
الأمريكي���ة للتنمية الدولي���ة، الذي تنفذه مؤسس���ة باثفايندر 
إنترناش���ونال، به���دف التع���اون ضمن مش���روع “جدعة”، 
لنش���ر ثقافة الش���مول المالي والتوعية بالتأمين ضد المخاطر، 
عبر الحصول على وثائق تأمين متناهية الصغر، ويس���تهدف 
المش���روع التع���اون المس���تفيدات م���ن المجل���س ومش���روع 
“تحويش���ة” بقرى عدد م���ن المحافظات، وتعد تلك الش���راكة 
الأولى لدعم س���بل التعاون ب���ين القط���اع الحكومي وقطاع 

التأمين الخاص.
ما عدد العملاء المستفيدين بخدمات التأمن متناهي 

الصغر من الشركة؟
نجحت الشركة على مدار الخمس سنوات الماضية في خدمة 
أكث���ر من 3 ملايين عميل في قط���اع التأمين متناهي الصغر، 
كما تعكف على تطوير نماذج الأعمال الأكثر ملاءمة لش���رائح 
المواطن���ين التي لا تش���ملها التغطي���ة التأمينية في الس���وق 
المصري���ة، وذلك عبر توفير المنتج���ات والخدمات عالية القيمة 

بأسعار معقولة.
الش���ركة تعتزم نمو قاعدة عملائها بالنشاط متناهي الصغر 
عبر زيادة التعاقدات مع ش���ركات وجمعيات التمويل متناهي 
الصغر، بجانب التوسع في الآليات التكنولوجية للتيسير على 
العملاء عند س���داد الأقس���اط وتحصيل التعويضات، وذلك 
من خلال توس���يع قاعدة التعاقدات مع ش���ركات التحصيل 

الإلكتروني والبنوك.
حدثنا عن أحدث منتجات الشركة؟

حصلت الش���ركة مؤخرًا على موافقة الهيئ���ة العامة للرقابة 
المالية بش���أن منتج جديد يختص بالتأمين الطبي الدولي، كما 
وقعنا اتفاقيات مع كبرى شركات الإعادة العالمية في الأسواق 

المختلفة بشأن هذا المنتج.
ماذا عن الخطة التسويقية للشركة؟

ج���ي أي ج���ي ترتكز ف���ي خطتها التس���ويقية عل���ى الآليات 
التكنولوجي���ة والتس���ويق الإلكترون���ي مدعوم���ة بضخه���ا 
اس���تثمارات ضخمة في بنيتها التحتية التكنولوجية والتحول 
الرقم���ي، وارتكاز الخطة أيضاً على التعاقدات مع ش���ركات 

الوساطة التأمينية والوسطاء الأفراد.
كم يبلغ رأس المال المدفوع للشركة؟

رفعت ش���ركة ج���ي أي جي للتأمين مص���ر رأس مالها 
المدف���وع إل���ى 500 مليون جني���ه، ومول���ت الزيادة في 
رأسمال الش���ركة والبالغة حوالي 119 مليون جنيه من 

الأرباح المحققة بالشركة.

كيف ترى مستقبل صناعة التأمن في مصر؟
صناعة التأمين في مصر تش���هد حاليا نم���وا ملحوظا وتحولا إيجابيا، حيث 

أصبحت مصر سوقا واعدة وجاذبا للاستثمارات في هذا المجال.
هناك مناخ من الاستقرار الاقتصادي الذي يشجع الشركات المحلية والدولية 
على الاستثمار في صناعة التأمين، ويظهر ذلك جليا من خلال انتشار العديد 
من شركات التأمين الخاصة، بالإضافة إلى استثمارات خليجية كبيرة، فضلا 

عن الوجود الفعال لشركات تأمين عالمية في السوق المصري.
كل هذه المؤش���رات تؤكد نجاح القيادة السياس���ية في جذب الاس���تثمارات 
الأجنبي���ة، مم���ا يعكس نجاح مصر في اس���تقطاب الاس���تثمارات في قطاع 

التأمين.
وبهذه المناسبة، أود أن أتوجه بخالص الشكر والتقدير إلى الرئيس عبد الفتاح 
السيس���ي على الإنج���ازات العملاقة التي تحققت في مج���ال البنية التحتية، 
وتطوير ش���بكة الطرق والكباري، وتنفيذ المش���روعات الوطنية الكبرى، والتي 
ساهمت في تحويل مصر إلى واحة من الاستثمار، فالأجواء الأمنية المستقرة 

التي تعيشها البلاد 
ساعدت بشكل كبير 
عل���ى نم���و صناعة 
تعزز  حيث  التأمين، 
الإنج���ازات  ه���ذه 
الاقتصاد  في  الثقة 
وتش���جع  المصري 
المس���تثمرين عل���ى 
أمواله���م  ض���خ 
أنا  الس���وق،  ف���ي 
أش���عر  ش���خصيًا 
بالغ���ة  بس���عادة 
م���ن  تحق���ق  لم���ا 

مشروعات كبيرة، واعتبرها بشارة خير لمستقبل مصر الواعد، ومع ذلك، فإن 
الطريق أمامنا طويل وفي ظل المنافس���ة الشديدة في السوق، فإن مسؤوليتنا 
كبيرة في الحفاظ على هذا النجاح، ويجب أن يس���تمر العاملون في ش���ركة 
قناة السويس للتأمين في تقديم أفضل الخدمات والابتكارات، ويجب أن نبذل 

جهودًا مستمرة لتحقيق المزيد من التطور والنمو.
كيف كان تأسيس شركة قناة السويس للتأمن؟

تأسست شركة قناة الس���ويس للتأمين بمبادرة مشتركة بين المقاولون العرب 
وهيئة قناة الس���ويس، لتكون أول شركة تأمين من القطاع الخاص في مصر، 
تم تأسيس���ها في أكتوبر 1979 طبقًا لأحكام القانون رقم 159 لس���نة 1981 

وقانون الإشراف والرقابة على شركات التأمين رقم 10 لسنة 1981.
ومنذ بداية تأسيس���ها، حققت ش���ركة قناة السويس للتأمين نموا ملحوظا في 
الس���وق المصرية، وأصبحت نموذجا يحتذى به في تقديم الخدمات التأمينية 

المتميزة، خاصة في دعم المشروعات القومية.
واستطاعت الشركة أن تكتسب خبرة واسعة في مجال التأمين، مما جعلها من 
الش���ركات الرائدة في هذا القطاع، وتمثل نموذجا فعالا في السوق المصرية، 
حيث توس���عت بش���كل كبير ليصل ع���دد فروعها إلى 40 فرع���ا في مختلف 

محافظات مصر، بما يس���اهم ف���ي دعم الاقتصاد 
الوطني وتحقيق الطموحات التنموية.

ويبلغ رأس مال الش���ركة المصرح ب���ه 500 مليون 
جني���ه، بينما بل���غ رأس المال المص���در 275 مليون 
جنيه، م���ا يعكس قوتها المالية وقدرتها على تحقيق 

المزيد من الإنجازات.
حدثنا عن قدرة ش���ركة قناة السويس للتأمن 
عل���ى الحف���اظ عل���ى تنافس���يتها في س���وق 

التأمن؟
قناة الس����ويس للتأمين واحدة من الشركات الرائدة 

في الس����وق المصري، حي����ث تمتلك فريقا م����ن الخبراء ذوي الكف����اءة العالية 
والقدرات الفني����ة التي تتيح لها تقديم تغطيات تأميني����ة متميزة، تلك الخبرات 
ساعدت في جعل الش����ركة واحدة من العلامات البارزة في هذا المجال، حيث 
تتمتع بس����معة مرموقة وثقة عالية من عملائها، وأرى أنه على الرغم من تزايد 
المنافس����ة في سوق التأمين المصري، والذي يشهد وجود العديد من الشركات 
التي تق����دم أنواعا متعددة من التأمينات، اس����تطاعت قناة الس����ويس للتأمين 
الحفاظ على مكانتها المتميزة، إذ نجحت في تطوير خدماتها التأمينية المبتكرة 
والفعالة، مما جعلها تظل واحدة من الش����ركات التي تعتبر نموذجًا للتميز في 

هذا القطاع.
كما أن ش���ركة قناة الس���ويس للتأمين عضو فعال في كل من الاتحاد المصري 
للتأمين، والمنظم���ة الأفريقية للتأمين، والاتحاد الع���ام العربي للتأمين، والاتحاد 
الأفروآس���يوي للتأم���ين وإعادة التأمين مم���ا يعكس التزامه���ا بالمعايير العالمية 

والمحلي.
ما أن���واع الخدم���ات التأمينية التي تقدمها ش���ركة قناة الس���ويس 

للتأمن؟
نقدم مجموعة متنوعة من الخدمات التأمينية التي تتيح تلبية كافة احتياجات 
العم���لاء في مصر، وتش���مل التأمينات الهندس���ية الت���ي تغطي الأضرار 
الناتجة عن الأعمال الهندس���ية والمش���روعات الكبرى، وتساعد في حماية 
المنش���آت والمعدات والتأمينات ضد الحريق والس���طو، والتي توفر حماية 
ضد الأضرار التي قد تلحق بالممتلكات نتيجة الحرائق أو عمليات السرقة، 
فض���لا عن تأمينات الح���وادث المتنوعة التي تغطي الأض���رار الناتجة عن 
الحوادث الشخصية أو المهنية التي قد يتعرض لها الأفراد أو المؤسسات.

كم���ا نقدم التأمين���ات البحرية التي توفر تغطية ض���د المخاطر المتعلقة بالنقل 
البح���ري، مثل الأض���رار التي قد تلح���ق بالبضائع أو الس���فن أثناء النقل، 
بالإضافة لتأمينات أجس���ام الس���فن، والتي تركز على تأمين الس���فن نفسها 
ض���د المخاط���ر المحتملة أثناء عملي���ات النقل البحري، فضلا ع���ن التأمينات 
على الس���يارات التي توفر تغطية شاملة للمركبات ضد الحوادث، والأضرار، 
والسرقات وتقدم الشركة أيضا تأمينات الرعاية الصحية التي تضمن للعملاء 

الرعاية الطبية الفعالة واللازمة في حال حدوث أي طارئ صحي.
ما أهم مساهمات شركة قناة السويس للتأمن في دعم المشروعات 

القومية المصرية؟
اس���تنادا إلى مبدأ "لكل س���وق خبراؤه"، اس���تطاعت ش���ركة قناة السويس 

للتأمين أن تكس���ب ثقة المسؤولين عن المش���روعات القومية الكبرى في مصر، 
وخاصة في مشروعات البنية التحتية الحيوية، حيث قمنا بالتأمين علي العديد 
من المش���روعات منها كوبري أكتوبر بجميع مراحله، مكتبة الإسكندرية، نفق 
الش���هيد أحمد حمدي، مترو الأنفاق، مدينة الإنتاج الإعلامي، كوبري مبارك 
للس���لام، نفق الأزهر، كوبري تحيا مصر، ومسجد الفتاح العليم، فضلا عن 
العديد من المش���روعات الكبرى الأخرى التي قامت الش���ركة بتقديم خدمات 
التأمين لها، بما يعكس دور ش���ركة قناة الس���ويس للتأمين في دعم الاقتصاد 

الوطني وتعزيز البنية التحتية المصرية.
هل من أس���اليب مبتكرة تعتمدها قناة الس���ويس للتأمن في جذب 

العملاء وتلبية احتياجاتهم؟
تتميز ش���ركة قناة الس���ويس للتأمين باعتمادها على أحدث الأساليب العلمية 

والتقنيات الحديثة في مجال التأمين.
وقامت الش���ركة بتطبي���ق أنظمة الجودة العالمية ف���ي التقييم والتصنيف، مما 
يعزز من قدرتها على تقديم خدمات متميزة إضافة إلى ذلك، يحرص القائمون 
على إدارة الشركة على تفعيل الخدمات بشكل مستمر، بما في 
ذلك تقديم الاستشارات الفنية لعملائها، مما يعكس مدى التزام 

الشركة بتلبية احتياجاتهم.
كم���ا تعتم���د الش���ركة عل���ى أس���اليب حديثة تضم���ن حماية 
المش���روعات الاقتصادية، مع تبني مبدأ السهولة 
واليس���ر في إص���دار وثائ���ق التأمين، وس���رعة 
اس���تجابة في ص���رف التعويض���ات، الأمر الذي 
يسهم في جذب عملاء جدد وتقديم تجربة تأمينية 
فري���دة تضمن رضا العم���لاء وتلبية توقعاتهم في 

مختلف المجالات.
ماذا عن فروع شركة قناة السويس للتأمن.. وهل لديكم 

خطط توسعية بشأنها؟
تتمتع ش���ركة قناة السويس للتأمين بش���بكة واسعة من الفروع 
المنتش���رة في مختلف أنح���اء جمهورية مصر العربية، حيث تمتلك الش���ركة 
38 فرع���ا ومكتبا، والتى تمثل نقطة الاتصال المباش���رة مع العملاء في جميع 
المناطق، مما يسهم في تقديم خدمات التأمين بشكل أسرع وأكثر كفاءة، كما 
تس���عى الشركة باستمرار إلى توسيع انتش���ارها الجغرافي من خلال زيادة 
عدد الفروع والمكاتب والوكلاء في مختلف المحافظات، هذا التوسع يهدف إلى 
تلبية احتياجات العملاء الحاليين من خلال توفير خدمات تأمينية ش���املة في 
أماك���ن قريبة، وكذلك الوصول إلى العملاء المرتقبين في مناطق جديدة لم تكن 

الشركة قد غطتها سابقا.
كيف تقيم أداء شركة قناة السويس للتأمن المالي خلال 2024؟

ف���ي الع���ام المنتهي في 2024/6/30، حققت ش���ركة قناة الس���ويس للتأمين 
نتائ���ج مالية متميزة تعكس قوة أدائها المالي واس���تمرار نموها المس���تدام إذ 
بلغت إجمالي الأقس���اط المحصلة 1,617 مليار جنيه، مما يعكس قدرتها على 
اس���تقطاب عملاء جدد والحفاظ على مكانتها في سوق التأمين المصري، أما 
بالنس���بة للتعويضات المدفوعة، فقد بلغت 560.907 مليون جنيه وهو مؤشر 
على التزام الش���ركة بتلبي���ة احتياجات عملائها وتقديم التعويضات بش���كل 

سريع وفعال.
فيما يخص الاستثمارات، بلغت 
إجمال���ي الأم���وال المس���تثمرة 
1.893 مليار جنيه، كما سجلت 
صافي أرباح العام قبل الضريبة 
ملي���ون   185
جني���ه، مما يعكس 
الش���ركة  تحقي���ق 
قوي���ة  لأرب���اح 
اس���تدامتها  تدعم 
ف���ي  وتوس���عها 
الس���وق، وهو ما يؤكد أن الش���ركة تسير بخطوات ثابتة نحو النمو والتوسع، 
وتبذل جهودًا كبيرة لتلبية احتياجات عملائها ومواكبة تطورات الس���وق، كما 
أن رغبة العملاء في التميز والانطلاقة الشاملة تدفع الشركة إلى تقديم المزيد 
من الابتكار والخدمات المتطورة، مما يعزز مكانتها كأحد رواد صناعة التأمين 

في مصر.
م���ا أبرز المنتج���ات الجديدة التي طرحتها ش���ركة قناة الس���ويس 

للتأمن في السوق المصرية مؤخرا؟
وأصدرت ش���ركة قناة الس���ويس للتأمين العديد من المنتج���ات الجديدة التي 

تستهدف تلبية احتياجات فئات مختلفة من العملاء في السوق المصرية.
ومن أب���رز تلك المنتجات وثيق���ة تأمين الحوادث الش���خصية لمدربي الغوص 
والس���نوركل، والتى تعد الوثيقة الأولى من نوعها في الس���وق المصري، حيث 
تقدم تغطية شاملة ضد أخطار الحوادث الشخصية والمسؤولية المهنية لمدربي 

الغوص والسنوركل.
وتهدف هذه الوثيقة إلى تقديم حماية متكاملة للمدربين الذين يمارس���ون هذه 
الأنشطة بشكل مهني، وذلك بشرط أن يكون لديهم ترخيص من غرفة سياحة 

الغوص والأنشطة البحرية المصرية.
وبذلك تسعى شركة قناة السويس للتأمين إلى سد فجوة في السوق من خلال 

توفير حلول تأمينية مبتكرة تلائم المتطلبات الخاصة لهذه الفئة.
كيف تنظر ش���ركة قناة الس���ويس للتأمن إلى التحول الرقمي وما 

استراتيجيتها في تطبيقه؟
تعتبر ش���ركة قناة الس���ويس للتأمين أن التحول الرقمي هو مرحلة أساس���ية 
تواكب التطورات التكنولوجية الحديثة في عصرنا، وتعد خطوة ضرورية للبقاء 
في المنافس���ة داخل السوق، لكن الش���ركة تؤمن بأن التحول الرقمي يجب أن 
يتم بحذر ش���ديد، إذ يتراف���ق مع مخاطر تقنية كبي���رة، خاصة في ما يتعلق 
بالقرصنة التكنولوجية والتهديدات الأمنية، لذلك تتبنى الش���ركة استراتيجية 
مدروس���ة لتحقيق التحول الرقمي، مع التأكد من أن هذه العملية تتم بش���كل 
آمن ومس���تدام، مم���ا يضمن س���لامة البيانات وعدم التع���رض لأي مخاطر 
تكنولوجية قد تؤثر على سير العمل، كما تسعى إلى تحقيق التوازن بين النمو 
في حصتها الس���وقية والحفاظ على أعلى مع���دلات الربحية من خلال تطوير 
المنتجات و تحسين أس���اليب تقديمها.. وتركز على التسعير المدروس وانتقاء 
المخاطر بعناية، إلى جانب الاهتمام بالعناصر البش���رية المدربة التي تعد أهم 

استثمار في شركة قناة السويس للتأمين.

محمد حسن فرغلي العضو المنتدب لشركة قناة السويس للتأمين:

مستقبل صناعة التأمين في مصر 
واعد بفضل الاستقرار الاقتصادي 

والسياسات الداعمة للاستثمار
تعد شركة قناة السويس للتأمين واحدة من أبرز الشركات الرائدة في سوق التأمين 
المصري، فقد نجحت في الحفاظ على مكانتها المتميزة منذ تأسيسها عام 1979، 

بفضل التزامها العميق بتقديم خدمات تأمينية مبتكرة تدعم الاقتصاد المصري 
والمشروعات القومية الكبرى.

التقت "عالم المال" محمد حسن فرغلي العضو المنتدب لشركة قناة السويس 
للتأمين، في حوار مثمر حول أحدث منتجات الشركة وخططها المستقبلية ودورها 

في دعم المشروعات القومية الكبرى وتحقيق التنمية المستدامة، ومدى تأثير 
سياسات الدولة الاقتصادية على مستقبل القطاع.. وإلى نص الحوار..

قال علاء الزهيري، العضو المنتدب 
لشركة جي آي جي للتأمين، إن الشركة 

تتمتع بتصنيفات ائتمانية دولية تعزز 
الموقف التنافسي لسوق التأمين 

المصرية على المستويين الإقليمي 
والعالمي، مشيرًا إلى أن الدمج مع 

شركة AIG مصر للتأمين رفع التصنيف 
الائتماني طويل الأجل للشركة، وفقًا 

 “+bbb“ العالمية، من AM Best لوكالة
)جيد( إلى “a“ )ممتاز(، كما رفعت 

 ++B تصنيف القوة المالية للشركة من
)جيد( إلى A )ممتاز(؛ وأكدت أن النظرة 

المستقبلية لهذه التصنيفات الائتمانية 
مستقرة.

وأضاف الزهيري، في حواره مع "عالم 
المال"، أن الشركة تجري العديد من 

السياسات والاستراتيجيات التي تعتمد 
على التطور التكنولوجي والتحول 

الرقمي، وتعتمد هذه الاستراتيجيات 
على الشراكة مع العديد من الجهات 

التي تمكنها من تحقيق الأهداف 
المرجوة من التحول الرقمي.

وأوضح أن الشركة نجحت على مدار 
الخمس سنوات الماضية في خدمة أكثر 

من 3 ملايين عميل في قطاع التأمين 
متناهي الصغر، كما تعكف على تطوير 

نماذج الأعمال الأكثر ملاءمة لشرائح 
المواطنين التي لا تشملها التغطية 

التأمينية في السوق المصرية، وذلك عبر 
توفير المنتجات والخدمات عالية القيمة 

بأسعار معقولة.
وإلى نص الحوار..

استراتيجيات جديدة للاعتماد على 

التطور التكنولوجي والتحول الرقمي

جائزة MENA IR من الإمارات 

تعكس الإنجازات البارزة للشركة محليا وإقليميا

أطلقنا وثيقة تأمين  الحوادث 

والأولى من نوعها في السوق

الشخصية لمدربي الغوص والسنوركل 

نهدف إلى تقديم أفضل الحلول 

التأمينية للمشروعات الكبرى في مصر

علاء الزهيري العضو المنتدب للشركة:

تأمينتأمينتأمينتأمينتأمينتأمينتأمين
علاء الزهيري العضو المنتدب للشركة:علاء الزهيري العضو المنتدب للشركة:علاء الزهيري العضو المنتدب للشركة:

التصنيف الائتماني
لـ GIG يعزز الموقف 
التنافسي لسوق التأمين 
المصرية إقليميا وعالميا

الدمج مع AIG مصر للتأمين رفع التصنيف الائتماني للشركة إلى "ممتاز"

والاستثمار والهيكل الإداري؟
السياس���ات الاكتتابي���ة للش���ركة مثل باقي 
السياس���ات الأخرى بالش���ركة يتم وضعها 
السياس���ات الاكتتابي���ة للش���ركة مثل باقي 
السياس���ات الأخرى بالش���ركة يتم وضعها 
السياس���ات الاكتتابي���ة للش���ركة مثل باقي 

بعد العديد من الدراس���ات ومن ثم اعتمادها من مجلس 
الإدارة تمهيدا للعمل بها، وتتسم هذه السياسات ببعض 
المرونة التي تس���مح بتعديلات طفيف���ة إذا اقتضى الأمر 
 أي مؤثرات تس���تتبع تغير 
المرونة التي تس���مح بتعديلات طفيف���ة إذا اقتضى الأمر 

ً
المرونة التي تس���مح بتعديلات طفيف���ة إذا اقتضى الأمر 

ذل���ك، إلا أنه لم تطرأ مؤخرا
هذه السياسات.

تقوم الشركة منذ فترة بإجراء 
السياس���ات  م���ن  العدي���د 
الت���ي  والاس���تراتيجيات 
التط���ور  عل���ى  تعتم���د 
والتح���ول  التكنولوج���ي 
ه���ذه  وتعتم���د  الرقم���ي، 
عل���ى  الاس���تراتيجيات 
ه���ذه  وتعتم���د  الرقم���ي، 
عل���ى  الاس���تراتيجيات 
ه���ذه  وتعتم���د  الرقم���ي، 

الش���راكة م���ع العديد من 
تمكنها من  الت���ي  الجهات 
المرجوة  الأه���داف  تحقيق 
تمكنها من  الت���ي  الجهات 
المرجوة  الأه���داف  تحقيق 
تمكنها من  الت���ي  الجهات 

من التحول الرقمي.
م����ا أح����دث المجالات 

من التحول الرقمي.
م����ا أح����دث المجالات 

من التحول الرقمي.

التي ت����م العمل بها 
ه����ذه  لتحقي����ق 
التي ت����م العمل بها 
ه����ذه  لتحقي����ق 
التي ت����م العمل بها 

الاستراتيجيات؟
من  العديد  هن����اك 
التي  المج����الات 
بها  العمل  ت����م 
لتحقي����ق هذه 

4

نجحنا في خدمة أكثر من 3 

الصغر خلال 5 سنوات

ملايين عميل في التأمين متناهي 
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م���ا أب���رز مراح���ل تطور قط���اع التأم���ن خلال 
السنوات الماضية؟

التأمين في مصر أح���د دعائم الاقتصاد الوطني وأحد 
أهم دعائم الاقتصاد لأي دولة على مستوى العالم لأنه 
عامل الأمان لكافة المش���روعات الاقتصادية العاملة في 
مص���ر، ومصر متميزة على مس���توى الوط���ن العربي 
بالتأم���ين والتأمين المص���ري هو الرائ���د لنقل صناعة 

التأمين بالوطن العربي ككل.
الق���لاع الصناعية التي تتميز به���ا مصر، كان للتأمين 
دور رئيسي في الحفاظ على استمراريتها في التعامل 
مع الحرائ���ق والكوارث والحوادث غي���ر المنظورة وما 

شابه ذلك.
مر التأم���ين بمراحل كثيرة للغاية ب���دءا من قانون 10 
ال���ذي كان يطبق على ش���ركات التأمين لع���ام 1981 
واس���تمر حتى القانون الموحد رق���م 155 الذي اعتمد 
في يوليو الماضي ويتم تطبيقه تدريجياً عبر هيئة الرقابة 

المالية.
توجد تحديات كثيرة للغاية عل���ى مدار الحقبة الزمنية 
الطويل���ة التي انتهت واجهت قطاع التأمين س���واء من 
حيث هي���كل التأمين في الس���وق المصرية وش���ركات 
التأمين الصغيرة أصبحت الآن كبيرة شركات حكومية 
وش���ركات قطاع خاص، وحتى ع���ام 1981 كان يوجد 
ف���ي مصر 3 ش���ركات تأمين وجميعه���ا حكومية ومع 
التس���عينيات ج���اء قانون الاس���تثمار أوج���د هناك 3 
شركات تأمين أخرى وأصبحت السوق المصرية تتميز 
بوجود 6 ش���ركات تأمين منها ش���ركة التأمين المباشر 

وشركة لإعادة التأمين تم إنشاؤها 1957.
ومع تط���ور الانفت���اح الاقتصادي في البل���د تواجدت 
ش���ركات تأمين أخرى في الأس���واق في حجم أقل إلى 
حد ما إلى أن تواجدت الش���ركات العالمية داخل سوق 
التأمين المصرية لأنها س���وق جاذبة وتتوسع يوما بعد 

يوم.
م���ا التحديات التي تواجه ش���ركات التأمن في 

مصر خلال الآونة الأخيرة؟
التحدي الأول عندما كان يدار التأمين عبر التس���عيرة 
هن���ا كان التحدي أنك ل���م توفر الحرية في المنافس���ة 
والحري���ة في عرض كل ش���يء فأصبح التأمين س���لعة 
مس���عرة والمنافس���ة غير متوفرة إلى أن ت���م إلغاء هذه 

التسعيرة التي كانت 
"تعريف���ة  تس���مى 
بداية  م���ع  التأمين" 
الألفيني���ات وأصبح 
التأمين س���وقا حرة 
بالدراسات  تتس���م 
لتسعير  الاكواتورية 

المنتجات التأمينية.
ذلك  عل���ى  وترت���ب 
من  الكثير  تواجدت 
الش���ركات الأجنبية 

داخل الس���وق المصرية داخل س���وق متحضر خارج 
النط���اق التقليدي وداخ���ل النطاق العالم���ي فأصبحت 
ش���ركات التأم���ين تقبل عل���ى الس���وق المصرية حتى 
وصلت شركات التأمين الآن إلى 22 شركة في السوق 
المصرية، تقوم بتأمينات الممتلكات وحوالي 16 ش���ركة 

تأمين تقوم بتأمينات الحياة.
بعد ارتفاع نس���ب التضخم والفائدة المرتفعة.. 

هل تأثرت صناعة التأمن في مصر؟
توجد تطورات وأحداث كبيرة داخل الس���وق المصرية 
تغييرات في أس���عار الفائدة ونس���ب التضخم المتغيرة 
بين الحين والآخر وبدأنا نشعر بالاستقرار منذ مارس 
الماض���ي وتواجه الش���ركات صعوبات كبيرة، وس���وق 
التأم���ين تتعامل على أنها تؤمن على الآخرين ولابد من 
نق���ل المخاطر وتوزيع المخاطر إلى آخرين وهم "معيدي 
التأمين" وأصبحت لدينا مشكلة كبيرة وهي أن معيدي 
التأم���ين يتقاضون أقس���اط التأمين بالعمل���ة الأجنبية 
ونتقاضى في مصر أقس���اط التأم���ين بالعملة المحلية، 
وبالتال���ي أصبحت هناك مش���كلة وهي توفي���ر العملة 
الأجنبية لنوفي حقوق معيدي التأمين في الأقساط وهو 
تحدٍ كبير للغاية ولابد أن نشكر القطاع المصرفي الذي 
بذل الكثير م���ن الجهود لحل هذا الأمر في وقت توجد 
فيه ندرة في العملة الجنبية ولكن إلى حد ما التفاهم ما 
بين كافة الأطراف ما بين شركات التأمين وتفهم معيدي 
التأمين لما تمر به البلاد من مرحلة انتقالية هو نوع من 
التفاهم المحمود لح���ين توفير الالتزامات المالية بالعملة 
الصعب���ة لهم، ومرت هذه المرحلة بس���لام والآن الأمور 

تسير في اتجاه الاستقرار بنسبة تتعدى ال�%80.
أما عن التحدي الثاني، وهو مبالغ التأمين المؤمن عليها 
ل���دى العملاء وهو نوع من أن���واع الخلاف بين العميل 
وش���ركات التأمين وأحيانا العملاء يفق���دون الثقة في 
ش���ركات التأمين ففي حال أن العمي���ل يمتلك مصنعا 
مؤمن عليه ب� 100 مليون جنيه وفي حال تس���عيره مع 
التضخ���م يصبح حوالي 200 ملي���ون جنيه وفي حال 
ح���دوث الحوادث يتعرض لش���روط التأم���ين وهي أن 
القيم���ة الحقيقي���ة للمصنع لم تنفذ عل���ى أرض الواقع 
وهو ما دفع ش���ركات التأمين أن تقوم بدورها المحوري 
وهو دور التوجيه ونشر الوعي التأميني للعملاء وتقييم 
الأصول والتحدي هنا هو أن حجم الإنفاق لدى العملاء 
ول���دى الش���ركات الصناعية أصبح كبي���را عن الوقت 
الحال���ي مما دفعهم إلى النظر للتأم���ين على إنه إنفاق 
ليس ضروريا لتوفير نفقات للحصول على المواد الخام 
ومواد التشغيل وغيرها ومع مرور الوقت بدأت شركات 
التأمين تتفاعل معهم في تسهيل السداد وتطبيق آليات 
اخرى بحيث إنه نوجد حماية كبيرة للاقتصاد الوطني.

كيف أثرت التوترات والأحداث الجيوسياس���ية 
بالمنطقة على قطاع التأمن؟

التغيرات الجيوسياسية ما بين حرب روسيا وأوكرانيا 

وب���ين ح���رب غزة ما ب���ين أزم���ة مضيق ب���اب المندب 
والس���ودان تؤثر على س���وق التأمين المصرية وتجعلها 
س���وقا غير مس���تقرة بش���كل كامل وبالتال���ي ينعكس 
عل���ى إعادة التأم���ين التي تقوم بش���رائها من الخارج 
وينظر إلى الس���وق باعتبارها معرض���ة لأخطار وغير 

مس���تقرة وبالتالي 
بعض  توجد  بدأت 
للتحكم  الش���روط 
ف���ي الأخطار على 
يتم  س���بيل المثال: 
خط���ر  اس���تثناء 
واستثناء  الحروب 
النق���ل  خط���ر 

البح���ري نظ���را لوجود توت���رات، ونواجه مش���كلة في 
التأمين على القمح المس���تورد من أوكرانيا ومن روسيا 
وه���ي أمور كثيرة لابد من التأمين عليها وإعادة التأمين 

وهو ليس بالسهل نظرا لارتفاع نسبة المخاطر.
ه���ل تكلف���ة التأمن مرتفع���ة في ظل اش���تعال 

الأوضاع الجيوسياسية؟
بالفعل تكلفة التأمين عالية للغاية وليس���ت س���هلة وهي 
مكونات كثيرة والاضطرابات تؤثر على الأداء التأميني 

سواء للشركات أو للعملاء.
م���ا نظرتك المس���تقبلية بش���أن تط���ور صناعة 

التأمن في مصر؟
صناعة التأمين في مصر تمر بمرحلة انتقالية خصوصا 
م���ع إصدار قانون التأمين الموح���د ونحن بصدد حقبة 
تأمينية مختلفة لها تداعيات كثيرة جدا وقانون التأمين 
الموحد هو قانون ش���مل كافة أن���واع التأمين في قانون 
واح���د كقانون للصناديق الخاص���ة وقانون الجمعيات 
وقانون المجمعات، كما ش���مل عناصر شركات التأمين 
منها ش���ركات التأمين للحياة وشركات تأمين الممتلكات 
ب���كل أنواعه وش���ركات تأم���ين طبي وش���ركات تأمين 
متناهي الصغ���ر، وبدأ يتعامل مع المنظوم���ة التأمينية 
باعتباره يتواجد ف���ي المجتمع المصري الذي يوجد فيه 
110 ملايين نس���مة وكافة الأطياف والمس���تويات سواء 

الغني أو الفقير أو من يحتاج إلى التأمين الطبي.
لذا نحتاج إلى نش���ر ثقافة ووعي بمنظومة التأمين إلى 
جانب التحول الرقمي الذي تفرضه هيئة الرقابة المالية 
حت���ى تتوافق مع التطورات 
التحض���ر  وم���ع  العالمي���ة 
والتقدم مما يؤدي إلى طفرة 
غي���ر  تأميني���ة 
طبيعة كما يؤدي 
إلى وعي تأميني 
للغاي���ة  كبي���ر 
وبالتالي انتشار 
التأمين على مستوى القطر 

المصري.
ل���دورات  تقييم���ك  م���ا 
الذي  ملتقى ش���رم الشيخ الس���نوي "راند فو" 

يعقد لصناع التأمن سنويًا؟
أحب أن أوجه الش���كر الكامل للاتح���اد المصري للتأمين 
وقيادات���ه أيضا على انعقاد هذا المؤتمر للعام الس���ادس 
عل���ى التوال���ي وهذا المؤتمر يتس���م بالج���ذب الكبير من 
المش���اركين س���واء على مس���توى الوطن العربي أو على 
مس���توى الدول الأوروبية والآس���يوية والأفريقية وأصبح 
ملتق���ى ينتظره العالم في موع���ده من كل عام كما أصبح 
على أجندة ش���ركات التأمين ومعي���دي التأمين عاما تلو 

الآخر.
المؤتم���ر انطل���ق والآن إش���غالات الفنادق م���ع المؤتمر 
وصل���ت ل� 7 فنادق والحضور يتعدى 1500 مش���ارك 
وأصب���ح الملتقى يعط���ي صورة كبيرة لس���وق التأمين 
المصرية ويعطي دولة مصر دورا في تجمع الكيانات من 
دول العالم، والموضوعات التي يناقش���ها تمس صناعة 
التأم���ين وتمس الرؤى المس���تقبلية للتأمين، ولديهم هذا 
الع���ام رؤية نحو التأمين للتحول الأخضر، وهي مبادرة 
جيدة بدأتها الرقابة المالية من خلال إنشاء لجنة التنمية 
المس���تدامة في الهيئة، واس���تمرارا لهذا سيتم تدشين 

"ج���و ت���و جري���ن" 
جي���دة  كمب���ادرة 
الفت���رة المقبل���ة في 
بلد  الش���يخ  ش���رم 

السلام.
م���ا ال���دور الذي 
التأم���ن  يلعب���ه 
تحقي���ق  ف���ي 

الاستدامة؟
على مستوى المهندس للتأمين بدأنا نشجع على التأمين 
المس���تدام من خلال التعاقد مع ش���ركة من ش���ركات 
"سولار إنرجي" التي تمنح الطاقة الشمسية للمزارعين 
في الحقول وصيانتها بأسعار زهيدة من أجل الحفاظ 
عل���ى البيئة وكنا من أولى الش���ركات التي تؤمن على 
الس���يارات الكهربائية في مصر ونشجع عليها ونرعى 
جميعا أن تكون نس���ب التكلفة قليلة مقارنة بالأسواق 
العالمي���ة وهي أمور تس���اعد على الحف���اظ على البيئة 

والاستدامة.
حدثنا عن مش���اركة الش���ركة في ملتقى ش���رم 

الشيخ؟
تشارك الش���ركة في النس���خة السادس���ة هذا العام 
بمبادرة لحماية البيئة وتعزيز الاس���تدامة، مما يسهم 
في تقلي���ل الأثر البيئي لمث���ل هذه الفعالية وتش���جيع 
 Go Green الممارس���ات صديقة البيئة، وهى مبادرة
Initiative الت���ي س���تقام ف���ي حديق���ة الأصدق���اء 
بمدينة ش���رم الش���يخ بحضور محافظ جنوب س���يناء 
ورئي���س الهيئة العام���ة للرقابة المالية وقيادات س���وق 
التأمين المصري، وتتضمن زراعة 50 ش���جرة بحديقة 

الأصدقاء.
كي���ف يطور قانون التأم���ن الموحد من صناعة 

التأمن ويعمقها في المجتمع؟
قان���ون التأمين الموحد قانون ديناميك���ي وليس قانونا 
اس���تاتيكيا وه���و قانون ص���در دون لائح���ة تنفيذية 
ه���ي  التنفيذي���ة  واللائح���ة 
قرارات هيئ���ة الرقابة المالية، 
كما أن هذه القرارات تتوافق 
التط���ورات  م���ع 
الت���ي تم���ر به���ا 
تلو  حينا  الب���لاد 
كمث���ال  الآخ���ر، 
التأم���ين  قان���ون 
الموحد يتضمن أن رأسمال الشركات يبلغ 250 مليون 
جنيه متى تم اعتم���اد هذا القانون في مجلس النواب؟ 
من���ذ ع���ام أو عامين في ه���ذا التوقيت كم كان س���عر 
الدولار في ذلك الوقت كان رأس المال يقدر ب�13 مليون 
دولار على سبيل المثال ولكن مع اختلاف الوقت يسجل 
رأس���مال 5 ملايين دولار فقط ونظرا للديناميكية التي 
يتس���م بها هذا القانون الذي من���ح هيئة الرقابة المالية 
الحق ف���ي إصدار اللوائح التنفيذية ف���ي هذا القانون 
فأصبح من حق الهيئة وفقا لهذا القانون أن ترفع قيمة 
رأس���مال الش���ركات ليتوافق مع الملاءة المالية المطلوبة 
لش���ركات التأم���ين وبالتالي توجد ني���ة لزيادة رؤوس 

أموال الشركات حتى تتواءم مع الحالة الاقتصادية.
أما المراكز المالية للشركات سيتم تغييرها كلها في أول 
يولي���و حتى 30 يونيو، من ح���ق هيئة الرقابة المالية أن 
تغي���ر القوائم المالية التي تتفق م���ع الدولة ليتم تغيرها 
من أول يناير حتى آخر ديس���مبر فالقانون يتوافق مع 
المتغيرات والتطورات وهذا هو التأمين هو" لغة الحياة" 
وطالما أن لغة الحياة متغيرة من حين لآخر يتوافق معها 

التأمين بشكل كامل.
التأمين يش���جع على الس���داد "الأونلاين" أو السداد 
الرقمي والقانون الجديد يشجع عليها والتأمين يتدخل 
أيضا في المس���ئوليات بحيث يكون هن���اك إلزاما على 
أصح���اب المهنة وأن يكون لديهم تأمين على المس���ئولية 
المهنية وهو أمر مهم جدا لخلق نوع من تجنب المشاكل 
فيم���ا بعد وهو إضاف���ة كبيرة وأداة للدع���م في زيادة 

من  القوم���ي  النات���ج 
التأمين.

بداية  كان���ت  كيف 
شركة  مع  تجربتك 
للتأمن  المهن���دس 
تتوجه  أي���ن  وإلى 

الآن؟
تجربة مميزة وحريص 
عل���ى  الح���رص  كل 
النمو بالشركة للأعلى 
تم  عريقة  وهي شركة 

تدش���ينها في عام 1980 و مدرج���ة بالبورصة وعليها 
ت���داول في البورصة وس���تتم عامها ال���� 45 في يناير 

المقبل.
وهي شركة من الشركات العريقة ومؤسسوها أفاضل 
من المساهمين في الش���ركات الأخرى وهي شركة بها 
كاف���ة مقومات الش���ركات الكبيرة، تتس���م بفروع فيها 
نوع الخبراء في عالم التأم���ين وكان هدفنا هو إضافة 
الثقة لدى العملاء في شركة المهندس للتأمين والثقة تم 
بناؤها من خلال الوفاء بالالتزامات قبل موعدها للعميل 
في وقت تش���عره أن ليس لديه كارثة وهي سر النجاح 
والدعاية بجوار العميل في حالة الأزمة وأصبح العملاء 

هم من يروجون للشركة قبل الوسطاء.
وبالتال���ي أصبح���ت الش���ركة خلية نحل ف���ي العمل، 
الوس���طاء اتجهوا للش���ركة وتطورت الشركة في حجم 
الأقساط والأرباح ورأس المال وملحمة من 400 موظف 
داخل شركة المهندس للتأمين جميعهم يعملون على قدم 

وساق.
أما بالنس���بة للأرقام قد أتممت 3 سنوات في الشركة 
وقمنا بالكثير من الإنجازات كان حجم الأقس���اط 540 
مليون جنيه ثم تدرج ليصبح 
720 مليون جنيه وفي العام 
المليار  نادي  الماضي دخلنا 
ه���ذا  وخ���لال 
الع���ام س���جلنا 
و300  مليون���ا 
أل���ف جنيه وهو 
عظي���م  إنج���از 
للغاية، والشركة 
تتس���م بأنها لا تركز في أنواع تأمين معينة ولكن تركز 

في أنواع التأمين المختلفة.
وحج���م الأرباح كان قليلا في العام الأول لأننا كنا في 
البداية، ومخصصات الش���ركة ذات ملاءة مالية كبيرة 
وتواجه كافة التزاماتها إلى العام الثاني سجلنا زيادة 
ف���ي الأرباح وبدأنا ب���� 90 مليون جني���ه واليوم ننهي 
2024 على 240 مليون جنيه وتستمر المسيرة بسواعد 

أبناء المهندس للتأمين.
ما الس���ر وراء نجاح ش���ركة المهن���دس للتأمن 

حتى تضاعف حجم الأرباح؟
الس���ر دائما أن تش���عر من حولك بالإنجاز من خلال 
توفي���ر الحاف���ز الكبي���ر وخل���ق الروح ب���ين الموظفين 

والإخلاص في العمل أحد أسرار نجاح الشركة.
م���ا الاس���تراتيجية الت���ي تنتهجه���ا للتطوير 

والنمو خلال ال 5 سنوات المقبلة؟
الشركة تعمل في كافة أنواع التأمين عدا بعض أنواع 
التأمين الخاصة كتأمين البترول وتأمين الطيران وهذه 
الأن���واع م���ن التأمينات تتطلب زي���ادة رؤوس الأموال 
ونحن قمن���ا بالبناء لأننا بدأنا في ع���ام 2021 برأس 

مال 235 مليون جنيه واليوم ش���ركة المهندس للتأمين 
رأسمالها 350 مليون جنيه وخلال شهر سيتم اعتماد 
زيادة رأس الم���ال ل� 500 مليون جني���ه وبالتالي نحن 
بدأن���ا في مرحل���ة من حقنا أن نتعام���ل في كل أنواع 
التأم���ين الخاصة مث���ل الطي���ران والبت���رول وأنواع 
التأمينات الهندس���ية والمش���روعات الكبرى ونوع من 
أنواع الاستراتيجيات التي نعمل عليها من أجل النمو.
أما النوع الثاني من الاستراتيجيات من خلال التعامل 
المرن ف���ي التأمين يتعامل مع الواق���ع كما يتعامل مع 
الحي���اة أيضا من خلال خلق أن���واع تأمين تتواءم مع 
الأح���داث في البلد وما يحتاج���ه المواطن المصري من 

خلال الانتشار التأميني والشمول التأميني للمواطن.
التفكير خ���ارج الصندوق هو هدفنا في الوقت الحالي 
وبدأن���ا م���ن خلال المش���اركة المجتمعي���ة التواجد مع 
المواطن���ين ف���ي كافة الأش���ياء مثل مش���روع الأقصر 
ومراكب الصيد الذي دش���ناه في الع���ام الماضي مع 
صناع الخير وحياة كريمة وكذلك في الفيوم من خلال 

إعمار 100 بيت في إحدى قري المحافظة.
كيف تستفيد الشركة من أنظمة التحول الرقمي 

والتكنولوجي؟
التأمين أصبح بمثابة منصة يمكن من خلالها الوصول 
للأش���خاص عن طري���ق الهاتف المحم���ول ومن خلال 
التطبيق���ات الكثيرة ع���ن طريق الهات���ف أو صفحات 
فيس���بوك والتنوع ما بين التأمين كالتأمين على اللاب 
ت���وب ضد الكس���ر أو الفق���د والتأمين عل���ى الهاتف 

المحمول والموتوسيكل أيضا.
م���ن خ���لال "أبليكش���ن" يمكن���ك التأمين عل���ى كافة 
ممتلكاتك والدفع عبر الفيزا أو وس���ائل الدفع المتوفرة 
بع���د الحصول عل���ى تراخي���ص الرقاب���ة المالية وهو 

المستقبل.
كي���ف أثرت التغي���رات المناخية عل���ى القطاع.. 

وكيف يمكن مواجهة تداعيات ذلك؟
مواجه���ة التغيرات المناخية مطل���ب قومي وليس مطلبا 
تأميني���ا وم���ع التغي���رات المناخي���ة توج���د احتمالية 
للفيضانات والأمطار الغزي���رة واحتمالات لزلازل هذه 
أم���ور يتعرض لها الاتحاد المصري للتأمين، فكرنا في 
هذا الموضوع وتم تأس���يس مجم���ع الأخطار الطبيعية 
كبداية من خلال لجنة تشكل من رئيس الاتحاد ورئيس 
المجلس التنفيذي وأعضاء 
م���ن رؤس���اء الش���ركات 
مجل���س  م���ن  وأعض���اء 

الوزراء 
وكذلك أعضاء 
مرصد حلوان 
كل ه���ذا وتتم 

الدراسات 
تغطي���ة  إيج���اد  لكيفي���ة 
تأميني���ة القط���ر المصري 
غير مغط���ى تأمينيا ضد 

المخاطر الطبيعية.
ه���ل توج���د خطط لتحقي���ق مصطل���ح التأمن 

المستدام؟
نش���جع على الأنش���طة الصديق���ة للبيئة كس���يارات 
الكهرباء والطاقة الشمسية كل هذه الأمور نحفز عليها 
على مس���توى الشركة نرشد في الانفاق من استهلاك 
الأوراق ونتجه إلى التعامل الأونلاين واستهلاك الطاقة 
الكهربائية من خلال استعمالها لتوفير الطاقة إجراءات 
كثيرة ونفكر في توزيع هدايا رأس الس���نة من أش���ياء 
صديقة للبيئة وليس البلاستيكات مع خلال التوافق مع 

التوجه نحو الاستدامة.
من أبرز معي���دي التأمن الذين تتعامل معهم؟.. 
وم���ا توقعاتك بش���أن التجديد لمعي���دي التأمن 

وسط الأحداث الحالية؟
في العام الماضي كانت لدينا صعوبة مع تجديد اتفاقيات 
معيدي التأمين كس���وق تأميني نظرا لأن بعض معيدي 
التأمين بدأوا يترددون بسبب تأخر سداد الأقساط ومع 
توافر العملة عاد من جديد جذب معيدي التأمين للسوق 
المصرية كما تقوم هيئة الرقابة المالية بدور فلترة معيدي 
التأم���ين من حيث الم���لاءة المالية وهو ما يوجد نوعا من 

الجودة في إعادة التأمين لدى الشركات.
ش���ركة المهندس تفتخر ب���أن لديها معي���دي تأمين هو 
الرائد على مس���توى التأمين بالعالم وهي ش���ركة سو 
ويث���ري وهي ش���ركة عالمية ورائدة في مج���ال التأمين 
وهي أول ش���ركة دخلت السوق المصرية منذ 100 عام 
كاملة وهي ش���ركة عالمية متواجدة مع المهندس للتأمين 
وتمنحنا قوة في الاتفاقيات واستقرار في برامج إعادة 

التأمين.
هل تس���عى الش���ركة للحصول عل���ى التصنيف 

الائتماني؟.. وما السبب؟
نحن كشركة مدرجة في البورصة التصنيف الائتماني 
يمنح الش���ركة الثقة وكذلك الم���لاءة ونحن بصدد هذا 

الأمر مع جهات التصنيف العالمية .
كي���ف تتواصل الش���ركة مع المجتم���ع من خلال 

برامج المسئولية المجتمعية؟
في العام الماضي دشنا مبادرة "كرتونة رمضان" باسم 
كل ش���خص وزودنا عليها بالتع���اون مع صناع الخير 
وحياة كريمة اس���تطعنا أن نوف���ر حوالي 600 كرتونة 
رمضان وقمن���ا بتوزيع الكراتين وله أث���ر كبير في أن 
نكون داعمين لمستش���فى بهي���ة ونفذنا مب���ادرة جيدة 
معهم، ومؤخرا وقعنا بروتوكولا للتكفل بزواج اليتيمات 

وتجهيزهن كمشاركة مجتمعية وضرورة لكل شركة.
 

 Go Green نشارك بمبادرة

لفعاليات شرم الشيخ

البيئي  الأثر  لتقليل   Initiative

صناعة التأمين تمر بمرحلة 

 قانون التأمين الموحد

انتقالية خصوصا مع إصدار

التغيرات الجيوسياسية أثرت 

على سوق التأمين واستقرارها

التسعيرة والعملة الأجنبية أبرز 

تحديات شركات التأمين في مصر

خالد عبد الصادق نائب رئيس مجلس الإدارة والعضو المنتدب لشركة المهندس للتأمين:

 نوفمبر  

خالد عبد الصادق نائب رئيس مجلس الإدارة والعضو المنتدب لشركة المهندس للتأمين:خالد عبد الصادق نائب رئيس مجلس الإدارة والعضو المنتدب لشركة المهندس للتأمين:خالد عبد الصادق نائب رئيس مجلس الإدارة والعضو المنتدب لشركة المهندس للتأمين:خالد عبد الصادق نائب رئيس مجلس الإدارة والعضو المنتدب لشركة المهندس للتأمين:خالد عبد الصادق نائب رئيس مجلس الإدارة والعضو المنتدب لشركة المهندس للتأمين:خالد عبد الصادق نائب رئيس مجلس الإدارة والعضو المنتدب لشركة المهندس للتأمين:

العالـم أصبح ينتظر ملتقى شرم 
الشيخ كل عام.. ومن المقرر طرح رؤية 

جديدة نحو التأمين للتحول الأخضر
سوق التأمين المصرية جاذبة وتتوسع يوما بعد يوم

ق��ال خالد عبد الصادق، نائب رئيس مجلس الإدارة والعضو المنتدب لش��ركة 
المهندس للتأمين، إن حجم الأقس��اط تدرج خلال 3 سنوات من 540 مليون 
جني��ه ليصب��ح 720 ملي��ون جني��ه، وفي الع��ام الماض��ي دخلنا ن��ادي المليار، 
وخلال هذا العام س��جلنا ملي��ارا و300 مليون جنيه وهو إنجاز عظيم للغاية، 
أم��ا ع��ن حجم الأرباح كان قليلا في العام الأول لأنن��ا كنا في البداية، وبدأنا ب� 
90 مليون جنيه واليوم ننهي 2024 على 240 مليون جنيه وتستمر المسيرة 

بسواعد أبناء المهندس للتأمين.
وأض��اف عبد الصادق، خ��لال خلال حواره مع "عالم المال"، أن الش��ركة تعمل 
كخلية نحل، والوس��طاء اتجهوا للش��ركة حيث تطورت في حجم الأقساط 
والأرب��اح ورأس الم��ال بملحم��ة م��ن 400 موظ��ف داخ��ل الش��ركة جميعهم 

يعملون على "قدم وساق".
وأكد أنه توجد تطورات وأحداث كبيرة داخل الس��وق المصرية من تغييرات 
في أس��عار الفائدة ونس��ب التضخم المتغيرة بين الحين والآخر، ولكن بدأت 
الش��ركات تش��عر بالاس��تقرار منذ مارس الماض��ي، وتواجه صعوب��ات كبيرة 
وس��وق التأمين يتعامل على أنه يؤمن على الآخرين ولابد من نقل المخاطر 

وتوزيع المخاطر إلى آخرين وهم "معيدي التأمين".
وأض��اف أن��ه أصبح��ت هن��اك مش��كلة كبي��رة وه��ي أن معي��دي التأمي��ن 
يتقاضون أقس��اط التأمين بالعمل��ة الأجنبية بينما تتقاضى الش��ركات في 
مص��ر أقس��اط التأمين بالعمل��ة المحلي��ة، وبالتالي أصبحت هناك مش��كلة 
وه��ي توفي��ر العملة الأجنبية للوف��اء بحقوق معيدي التأمين في الأقس��اط، 

وهو تحدٍ كبير للغاية.
وإلى نص الحوار..

مليار جنيه 
حجم الأقساط 

خلال 2024

مليون جنيه 
صافي الأرباح 

خلال العام

مليون جنيه رأس 
مال الشركة بعد 

الزيادة الأخيرة

1.3240500

أعدته للنشر/ غادة نعيم
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 الأحد  10  نوفمبر  2024 

ف���ى البداي���ة كم يبلغ رأس مال ش���ركة مص���ر للتأمن وعدد 
الفروع الجغرافية للشركة؟

يبل���غ رأس المال المدفوع للش���ركة 8 مليارات جني���ه، أما على صعيد 
الف���روع الجغرافية، مصر للتأمين تمتلك أكبر ش���بكة فروع فى مصر 
حي���ث تمتل���ك ما يزيد عن 80 فرعا منتش���رة وموزع���ة بجميع أنحاء 
الجمهوري���ة فضلًا عن التوس���ع الإقليمي من خ���لال التواجد ببعض 
ال���دول العربية، الكوي���ت - قطر - الإمارات )دب���ي( المختص بإعادة 

التأم���ين الوارد، وذل���ك حرصا من 
الش���ركة على التواج���د وبناء علامة 
العربية  بالس���وق  ممي���زة  تجاري���ة 
الت���ي تعد م���ن الأس���واق الواعدة 
في قط���اع التأمين وذل���ك من خلال 
تقدي���م الخدم���ة التأميني���ة الملائمة 
للعملاء ودراسة الأسواق الخارجية 
أداء  وتقيي���م  المس���تمر  والتطوي���ر 

الفروع وإمدادها بالكفاءات والخبرات المطلوبة لزيادة قدرتها وتحسين 
إنتاجيتها.

ما المنتجات التي تسعى الشركة للتوسع بها؟
تس���عى الش���ركة لتوس���يع رقعة وجودها في س���وق التأمين متناهي 
الصغ���ر وتطوير حل���ول تأمينية مبتك���رة لجذب ش���رائح جديدة من 
العم���لاء لإيمانه���ا بأن���ه عنصر مهم ف���ي تحقيق التنمية المس���تدامة 
وتش���جيع الاستثمار في الش���ركات الصغيرة ومتناهية الصغر، كما 
أن���ه أداة فعالة ف���ي مكافحة الفقر من خلال تقدي���م حماية تأمينية 
للأفراد ومش���روعاتهم ويعتبر التأمين متناهي الصغر جزءًا من 
الاس���تراتيجية الشاملة لتحقيق الش���مول المالي التى تتبناها 
الدولة وقد قامت الش���ركة خلال الفترة الماضية بربط أهداف 
التنمية المستدامة بفلسفة تطوير المنتجات للوصول الى فئات 

مجتمعية جديدة من ذوي الدخل المنخفض.
فضلا عن توفي���ر الحماية التأمينية لهم ض���د الاخطار وذلك 
مقابل قس���ط بسيط يتناسب مع طبيعة الخطر المؤمن ضده 
بما يتناس���ب مع احتياج���ات وإمكانيات العملاء 
ونذكر من ذلك على س���بيل المث���ال وثيقة حياة 
كريمة للحوادث الش���خصية بقس���ط سنوي 
بس���يط يبلغ 100 جنيه فقط يتمتع من خلالها 
المؤمن علي���ه بالحماية التأميني���ة والعديد من 
المزاي���ا ومنها تغطي���ة خطر الوف���اة والعجز 
الكلي والجزئي المس���تديم نتيج���ة حادث -لا 
قدر الله- حت���ى 100000 جني���ه بالإضافة 
إلى تغطية مصاريف العلاج الطبي والأجهزة 
التعويضية نتيجة حادث وفق ش���روط الوثيقة 

ويمكن إصدارها الكترونيا بالكامل.
بالإضاف���ة لذل���ك تعمل الش���ركة على التوس���ع 
في المنتج���ات المتعلقة بالمخاطر الس���يبرانية، وذلك 
ضمن خططها لتوس���يع محفظتها التأمينية خاصة 

مع زيادة وعي الش���ركات بالمخاطر الس���يبرانية وارتفاع الطلب على 
وثائق التأمين وذلك في ظل تزاي���د الاعتماد على التكنولوجيا الرقمية 
ونمو التهديدات الس���يبرانية على مستوى العالم، حيث يعتبر التأمين 
ضد المخاطر السيبرانية جزءًا مهمًا من حماية الشركات والأفراد من 

الخسائر المالية الناتجة عن الهجمات الإلكترونية .
حدثنا عن التطور التكنولوجي والتحول الرقمي بالش���ركة؟ 

وما الخطة المستهدفة الفترة المقبلة؟
شركة مصر للتأمين تتبنى خطة متكاملة للتحول 
الرقم���ي، والتي تعد من أبرز أولوياتنا في الوقت 
الحالي، وذلك بهدف تس���هيل الإج���راءات على 
العملاء وجع���ل العملية التأمينية أكثر 
س���رعة ومرون���ة، على س���بيل المثال 
إصدار وثيق���ة تأمين حياة كريمة التى 
يت���م إصدارها آليا بالكام���ل بدءا من 
طلب التأمين ثم الدفع من خلال العديد 
من وس���ائل الدفع الإلكتروني ومن ثم إصدار الوثيقة واستلام العميل 
له���ا إلكترونيا م���ن خلال تطبيق الموبايل الخاص بالش���ركة مما يقلل 
الحاجة إلى زيارة الفروع، وتهدف الشركة من ذلك إلى تقديم خدمات 
متميزة تتس���م بالسرعة والسهولة، وهو ما يس���اهم في رفع مستوى 

رضا العملاء ويزيد من ولائهم.
ما خطط تحقيق الاستدامة وخاصة التأمن المستدام؟

تولي الشركة اهتماما كبيرا بجهود التنمية المستدامة للتوافق مع رؤية 
مصر 2030، حيث قمنا منذ فترة بإنش���اء وحدة إدارية تكون مسئولة 
ع���ن مبادرات التنمية المس���تدامة التى تتبناها الش���ركة، كما وضعت 
الش���ركة اس���تراتيجية طموحة خلال الفترة الماضية لتحقيق أهداف 
التنمية المس���تدامة مرتكزة على عدد من الأهداف والمحاور الرئيس���ية 
ومنها هدف التعليم الجيد والمس���اواة بين الجنس���ين والصحة الجيدة 

ومكافحة الفقر والتحول لبيئة نظيفة، 
وق���د اتخ���ذت الش���ركة العديد من 
الخطوات لتحقيق هذه الأهداف منها 
ه���دف التعليم الجي���د، وهو الهدف 
الرابع من أهداف التنمية المستدامة 
تعلي���م جي���د  لضم���ان   )SDG4(
ش���امل ومنصف وتعزيز فرص تعلّم 
مدى الحي���اة للجميع، بالإضافة إلى 
إنشاء مدرسة مصر للتأمين الدولية 

للتكنولوجيا التطبيقية كأحد الخطوات لتحقيق هدف التعليم الجيد.
كما قامت الش���ركة من قبل بإنشاء مدرس���ة مصر للتامين الاعدادية 
للبن���ات بحدائق القبة وذلك ع���ام 1993 ولم يتوقف دور مصر للتأمين 
عن���د بناء المدرس���ة فقط إنما تتول���ي رعايتها والاهتم���ام بها لذلك تم 
تنفي���ذ العديد من أعمال الصيانة للمدرس���ة وتطوي���ر للمعامل وللبنية 
التحتية للمدرس���ة وتوفير الاحتياجات الخاصة بها من أثاث ووسائل 
للتعلم، فضلا عن هدف المساواة بين الجنسين وتمكين المرأة والشباب، 
وتعمل ش���ركة مصر للتأمين على تنمية قدرات المرأة وتوسيع خيارات 

العمل امامها وزيادة مشاركتها في مجال ريادة الاعمال وهو ما يكفل 
لها فرص عمل مناس���بة ودخل خاص بها يمكنها من تحقيق التمكين 

الاقتصادي.
كما تولى ش���ركة مصر للتأمين اهتماما كبيرا بالمرأة وتقدم لها الدعم 
بأش���كال عديدة س���واء داخل الش���ركة أو خارجها ب���دءا من توفير 
خصوم���ات لها على وثائ���ق التأمين المختلفة احتف���اءً بها يوم عيدها، 
تدري���ب ودعم المرأة س���واء العاملات بالش���ركة أو م���ن خلال تدريب 

طالبات الجامعات المختلفة.
كما تحرص الش���ركة على أن تحظى 
الطالبات بنس���بة كبيرة من المتدربين 
من طلب���ه وطالب���ات الجامعات وذلك 
لإصق���ال خبراته���ن بس���وق العمل، 
وأن النس���بة الأكب���ر مم���ن التحقوا 
بالعمل بالش���ركة مؤخ���را كانت من 
نصيب الإناث، هذا بالإضافة الى إنه 

كما ذكرنا س���ابقا تشغل نس���بة الإناث بمدرسة مصر للتأمين الدولية 
للتكنولوجي���ا التطبيقي���ة بالمنيا 50% من اجمالي طلبه المدرس���ة وهذا 
تأكي���دا على رؤية الش���ركة لأهمية ودور المرأة وض���رورة توفير كافة 

الامكانيات والفرص المتساوية والعادلة لها.
وكذلك تحرص الش���ركة على صحة العاملات بالش���ركة وتعمل على 
نش���ر الوعي الصحى لديه���ن وذلك من خلال تنظيم ن���دوات للتوعية 
بمرض س���رطان الثدي وكذلك السعى الدائم لتوفير بيئة عمل ملائمة 
للمرأة تساعدها على تحقيق أهدافها واطلاق طاقتها ومساعدتها على 

الابتكار والتميز.
أما فيما يخص الش���باب، فقد عمدت الش���ركة ال���ى تصميم وتطوير 
برامج تدريبية وتعليمية لهم داخل الش���ركة والدخول في شراكات مع 
مؤسس���ات تدريبي���ة متنوعة كان منها على س���بيل المثال مبادرة "يلا 
لتدريب ش���باب الخريج���ين بقطاعات  نبت���دي" 
الش���ركة المختلفة مما أتاح لهم الفرصة للتعرف 
عل���ى أن���واع التأمين المختلف���ة وزي���ادة الوعي 
التأمين���ي لديهم والت���ى لم تكن الأولى 
من نوعها فقد نظمت الش���ركة من قبل 
مبادرة لتدريب ودعم طلاب الجامعات 
المصري���ة المختلف���ة تحت ش���عار يلا 
نجه���ز س���وا )اجه���ز لبك���رة (وهي 
مبادرة تنظمها الشركة سنويا للتدريب 
الصيفي لطلبة الجامعات بفروع الش���ركة بجمي���ع انحاء الجمهورية 
، فضلا عن هدف مكافحة الفقر، حيث قامت الش���ركة بالتوس���ع في 
التأمين متناهي الصغر وذلك في اطار ربط اهداف التنمية المس���تدامة 
بفلس���فة تطوير المنتجات للوصول الى فئات مجتمعية جديدة من ذوي 
الدخ���ل المنخفض وكذلك ه���دف الحفاظ على البيئ���ة والتحول للطاقة 
النظيف���ة، حيث س���اهمت ش���ركة مص���ر للتأمين في مب���ادرة احلال 
السيارات، والتى تهدف احلال المركبات المتقادمة بأخرى جديدة تعمل 
بالغ���از الطبيعي مما يعمل على التح���ول الى الطاقة النظيفة وذلك من 

خلال توفيرها تغطيات تأمينية بمزايا متعددة وخصومات للمشاركين 
في المبادرة والمش���اركة في مبادرة الس���يارات الكهربائية، وكذلك فى 
مجال التحول الرقمي والانتقال الى منظومة العمل اللاورقي ، لتتبنى 

الشركة المعايير العالمية للصحة والسلامة.
ما أهمية قانون التأمن الموحد؟ وكيف يسهم القانون الجديد 

في تطوير صناعة التأمن؟
يع���د قانون التأمين الموحد الجديد تطورًا ش���املًا ف���ي قطاع التأمين 
بمص���ر وخط���وة مهمة نح���و تنظي���م وتحديث 
القطاع، حيث يهدف إل���ى توحيد كافة القوانين 
المتعلق���ة بالتأم���ين تحت مظلة واحدة ويس���عى 
القان���ون إلى توس���يع نط���اق التأمين 
ليش���مل فئات لم تكن مشمولة سابقًا، 
ويعم���ل على إدخ���ال أن���واع جديدة 
من التأمين ويس���هم القانون في دعم 
التحول الرقمي في قطاع التأمين، من 
خلال تسهيل المعاملات المالية باستخدام التكنولوجيا المالية بالإضافة 
الى ما تضمن���ه القانون من تطوير للتأمين الإجب���اري على المركبات، 
م���ع زيادة مبلغ التأمين المدفوع في حالات الوفاة أو العجز الكلي إلى 
100,000 جنيه، وهو ما يعكس حرص الدولة على تحس���ين مس���توى 

الحماية الاجتماعية في ظل الظروف الاقتصادية المتغيرة.
ما ه���ي أبرز ف���رص النمو الس���انحة ف���ي القط���اع وكيفية 

استغلالها؟
بعد إصدار قانون التأمين الموحد أصبح هناك العديد من الفرص التي 
يمك���ن من خلالها إحداث نمو وتطور ف���ي قطاع التأمين والتغلب على 
التحديات التي تواجهه وذلك من خلال؛ زيادة الوعي التأميني للأفراد 
والتروي���ج لمجموعة متنوعة من المنتج���ات التأمينية التي تلبي مختلف 

احتياجات فئات المجتمع.
فضلا عن التوسع في التأمين متناهي الصغر ومخاطبة شرائح جديدة 
من العم���لاء وتوفير الخدمة التأمينية لهم أينم���ا كانوا، وابتكار طرق 

تسويقية جديدة ومبتكرة للوصول للعملاء.
كما يس���اعد على الدخول في شراكات وإبرام بروتوكولات من شأنها 
الاس���تفادة من التط���ور التكنولوجي لاتب���اع وابتكار طرق س���ريعة 

للوصول للعملاء.
بالإضاف���ة إلى الاس���تفادة من التحول الرقمي م���ن أجل جذب المزيد 
م���ن العملاء خاصة بعد إتاح���ة الفرصة لش���ركات التأمين بالتعاون 
مع الش���ركات ا المتخصصة ، لمس���اعدتها فى تسويق وثائقها لتعزيز 

مستويات الشمول التأميني.
ما تقييمك لمتلقى شرم الشيخ في نسخته السادسة؟

يُعتبر ملتقى ش���رم الش���يخ نقطة التقاء مهمة لصناعة التأمين، حيث 
يع���زز من قدرات القط���اع فهو يعتبر منصة لتب���ادل الآراء والخبرات 
من مختلف الدول مما يس���اعد على الابتكار وتحسين الممارسات في 
الس���وق بالإضافة إلى أنه يعزز من فرص التعاون بين جميع الأطراف 
داخل سوق التأمين بمصر وخارجها ويطرح المجال لمناقشة التحديات 

التي تواجه صناعة التأمين وكيفية إيجاد الحلول الملائمة لمواجهتها.

المنت��دب  الإدارة  مجل��س  عض��و  ج��ودة،  عم��ر  أش��اد 
والرئي��س التنفي��ذي لش��ركة مص��ر للتأمي��ن، بقان��ون 
التأمي��ن الموحد الجديد مؤكدًا أنه يعد تطورًا ش��املًا 
في قطاع التأمي��ن بمصر و خطوة مهمة نحو تنظيم 
وتحدي��ث القط��اع، حي��ث يه��دف إل��ى توحي��د كافة 
بالتأمي��ن تح��ت مظل��ة واح��دة  المتعلق��ة  القواني��ن 
ويس��هم في دعم التح��ول الرقمي في قطاع التأمين 
م��ن خ��لال تس��هيل المعام��لات المالي��ة باس��تخدام 
التكنولوجي��ا المالي��ة وه��و م��ا يتلاءم م��ع خطة مصر 
للتأمين حاليا في تبني خطة متكاملة للتحول الرقمي 
والت��ي تعد من أبرز أولوياتها في الوقت الحالي وذلك 
بهدف تسهيل الإجراءات على العملاء وجعل العملية 

التأمينية أكثر سرعة ومرونة.
وأش��ار في حواره م��ع "عالم المال"، إلى أن الش��ركة 

حاليا تتوس��ع في رقعة وجودها بس��وق التأمين 
متناه��ي الصغر وتطوير حل��ول تأمينية مبتكرة 
لجذب ش��رائح جديدة من العم��لاء لإيمانها بأنه 

عنص��ر مه��م ف��ي تحقي��ق التنمية المس��تدامة 
وتش��جيع الاس��تثمار ف��ي الش��ركات الصغي��رة 

ومتناهي��ة الصغ��ر، فض��لا ع��ن التوس��ع 
بالمخاط��ر  المتعلق��ة  المنتج��ات  ف��ي 

السيبرانية.
ولف��ت إل��ى أن ملتقى ش��رم الش��يخ 
يع��د نقط��ة التق��اء مهم��ة لصناعة 
التأمي��ن، حي��ث يع��زز م��ن ق��درات 
القط��اع فهو يعتب��ر منصة لتبادل 
مختل��ف  م��ن  والخب��رات  الآراء 
ال��دول مم��ا يس��اعد عل��ى الابتكار 
وتحسين الممارسات في السوق.

وإلى نص الحوار:

ملتقى شرم الشيخ 

نقطة التقاء مهمة لصناعة التأمين

نقدم خدمات تتسم بالسرعة 

والسهولة لرفع مستوى رضا العملاء

التأمين ضد المخاطر السيبرانية 

مهم للحماية من الهجمات الإلكترونية

عمر جودة الرئيس التنفيذي للشركة: 

 متكاملة للتحول الرقمي
مصر للتأمين تتبنى خطة
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نجحت ش���ركة المهندس لتأمينات الحياة، ف���ي تحقيق معدلات نمو 
مرتفع���ة بمؤش���راتها المالية بنهاية العام المال���ي المنقضي في يونيو 

2024 على مستوى الأقساط والأرباح والاستثمارات ورأس المال.
وقال مصطفى صلاح، العضو المنتدب لش���ركة المهندس للتأمينات 
الحياة، إن ش���ركته نجحت في زيادة الأقس���اط المصدرة لتأمينات 
الحياة خلال الس���نة المالية 2023/2024 لتسجل 191 مليون جنيه 
مقابل 170 مليون جنيه عن الس���نة المالية السابقة بمعدل نمو قدره 

.%12.7
وأضاف، أن محفظة اس���تثمارات ش���ركة المهندس لتأمينات الحياة 
حقق���ت مبلغ 1.393 مليار جنيه مقابل مبل���غ 1.261 مليون جنيه 
في العام الس���ابق عليه بزيادة قدرها 131 مليون جنيه وبمعدل نمو 

.% 10
وأشار إلى أن رصيد صافي الدخل المحقق من محفظة استثمارات 
الش���ركة فى السنة المالية 2023/2024 ارتفع إلى مبلغ 260 مليون 
جنيه مقابل 171 مليون جنيه السنة المالية السابقة بزيادة قدرها 88 

مليون جنيه وبمعدل زيادة %52 .
ولفت إلى أن إجمالي حقوق المساهمين بلغ 409 ملايين جنيه مقابل 
352 مليون جنيه في العام الس���ابق علي���ه بزيادة قدرها 56 مليون 

جنيه بمعدل نمو 16 %.
وأفاد بأن الش���ركة قامت بسداد تعويضات بمبلغ 140 مليون جنيه 
خ���لال الفترة المنتهية في يوني���و 2024 مقابل 114 مليون جنيه فى 
الفترة المنتهية فى يونيو 2023، وذلك من منطلق مصداقية الش���ركة 

فى الوفاء بالتزاماتها تجاه عملائها.
وص���رح بأن فائض النش���اط التأميني لتأمينات الحياة عن الس���نة 
المالية 2023/2024 قفز إلى مبلغ 101 مليون جنيه مقابل 55 مليون 
جنيه في الس���نة المالية الس���ابقة بزيادة قدره���ا 46.5 مليون جنيه 

بمعدل زيادة 84 %.
وأوضح أن ش���ركة المهندس للتأمين���ات حققت صافى أرباح بنهاية 
يوني���و 2024 بقيم���ة 112 مليون جنيه مقاب���ل 61 مليون جنيه عن 

السنة المقارنة بزيادة قدرها 50 مليون جنية بمعدل زيادة 82 %.
وأضاف الرئيس التنفيذي والعضو المنتدب لشركة المهندس لتأمينات 

الحياة، أن الشركة وضعت فى بداية عملها استراتيجية عمل ترتكز 
فى الأساس على تعظيم الربحية وتعظيم حقوق المساهمين بالشركة 
وذل���ك من خلال الاكتتاب الجيد وفقا للقواعد الفنية المتعارف عليها 
لتأمينات الحياة وهو ما نجني ثماره الآن من خلال تحقيق طفرة فى 
صافي أرباح الش���ركة خلال العام المنقضي ونس���بته إلى الأقساط 
المحققة، كما يظهر أيضا فى نمو فائض نشاط بنسبة تتخطى %84.

وذكر أن تحقي���ق النتائج المالية الجيدة رغم كل التحديات التي تمر 
بها البلاد خير دليل على ما بذل من جهد س���واء من إدارة الشركة 

وكافة الزملاء العاملين بها.
ونوه بأن المهندس لتأمينات الحياة رفعت رأسمالها المصدر والمدفوع 
م���ن 250 مليون إلى 285 مليون جنيه، بزيادة 35 مليون جنيه، بعد 

موافقة الجمعية العمومية للشركة.
وأفاد بأن مجلس إدارة الش���ركة قرر توزيعات نقدية للمس���اهمين 
تقدر بنحو 70 مليون جنيه لأول مرة فى تاريخها، بالإضافة إلى 35 

مليون جنيه أسهم مجانية لزيادة رأسمالها.

قال الدكتور أحمد عبد العزيز، الرئيس التنفيذي لشركة مصر لتأمينات 
الحياة، إن شركته تشارك للعام السادس علي التوالي في ملتقى شرم 
الش���يخ الثالث للتأمين وإعادة التأمين لعام 2024 والذي ينظمه الاتحاد 
المصري للتأمين برعاية الهيئة العامة للرقابة المالية، تحت عنوان: "رؤية 

مستقبلية لتطوير صناعة التأمين".
وأضاف عبد العزيز أن الملتقى يهدف إلى مناقش���ة أحدث الاتجاهات 
والتحدي���ات في صناعة التأمين، وتعزيز س���بل التع���اون بين مختلف 
الجهات الفاعلة في القطاع ومناقش���ة ال���رؤى والأفكار الجديدة التي 

تسهم في تطوير هذه الصناعة.
واش���ار إلى أن مشاركة الش���ركة في هذا المؤتمر العالمي تأتي ليكون 
فرص���ة هائلة لمقابلة رواد صناعة التأمين الأفروآس���يوية، حيث يضم 
المئات من الوفود التي تضم كبار قيادات وصانعي القرار بش���ركات 
التأمين وإعادة التأمين بالأس���واق العالمية، كما يعد منصة حيوية للقاء 
نخبة من كبار المتحدثين ومناقشتهم في العديد من الموضوعات المهمة 

التي تواجه صناعة التأمين في الوقت الحالي.
وم���ن ناحية أخرى، وفي إطار حرص الش���ركة عل���ى تقديم منتجات 
تأميني���ة جديدة تلبي احتياجات العم���لاء الحاليين والمرتقبين، أوضح 
عبد العزيز أن الش���ركة قد قدمت بتقدي���م أحدث منتجاتها في مجال 
التأمين الطبي وهي وثيقة ابن س���ينا للرعاية الصحية والتي تأتى في 
إطار اتفاقية التأمين البنكي بينها وبين شركة الأهلي للخدمات الطبية، 
حيث تعد وثيقة تأمين طبي فردي مخصصة للأفراد والعائلات وأكبر 
باقات تأمينية وأكبر ش���بكة طبية بأس���هل الإجراءات، بالإضافة إلى 
إطلاق وثيقة معاش���ي الرقمية ومعاش���ي تأمين متناهي الصغر التي 
تخاطب شريحة كبيرة من عملاء شركة إي آند الاتصالات )اتصالات 
مصر س���ابقا( ، لما بها من مميزات هائلة، فهي على س���بيل المثال لا 
الحصر لا تتطلب كش���فاً طبياً، وتتيح للعميل تحديد قيمة المعاش وفقاً 
لرغبت���ه وتعطيه المرونة في دفع أقس���اط متغي���رة واختيارية بناءً على 
مقدرته دون الحاجة إلى دفع أقس���اط ش���هرية ثابتة وذلك لتلبية كافة 

احتياجات العملاء بمختلف فئاتهم.
وفي إطار التحول الرقمى للشركة لمواكبة جهود الدولة لتحقيق الشمول 
المالى والتنمية المس���تدامة، أك���د عبد العزيز أن الش���ركة تقوم بخطى 
س���ريعة لمواكبة كل ما هو جديد وبما يتناسب مع مكانتها وريادتها في 

سوق التأمين في مصر والشرق الأوسط.
كما أكد أنه في إطار خطة التطوير التكنولوجي الش���امل للشركة فقد 
اس���تكملت الشركة مش���روع الفروع الذكية والتي بدأناها بأول فرع 
ذكي بمدينة الش���يخ زاي���د، كذلك تنفيذ 4 أفرع أخرى بالإس���كندرية 
والمنيا وس���وهاج وطنطا، وبخلاف فروعها المتطورة في البنوك العامة 
والخاصة )فروع التأمين البنكي(، وفي الوقت نفس���ه تقوم الش���ركة 
بتطوير وتحديث فروعها المنتشرة بجميع أنحاء الجمهورية، كما انتهت 

من تحوي���ل كل القطاعات لأنظمة رقمية، وربط كل القطاعات ببعضها 
البع���ض من خلال أنظم���ة مختصة بتأمينات الحي���اة وخدمة العملاء 
وإعادة التأمين الوارد، وإنش���اء قنوات تسويقية وبيعية جديدة بشكل 
عصري يليق بمكانة العملاء وتساعد مسوقي الخدمات التأمينية على 
تسويق منتجات الشركة بمكان يليق باسمها، وتأكيد الصورة الذهنية 
الطيبة للشركة عن طريق توفير خدمة متميزة تقدم بشكل سهل وذكي، 
وتوفير الوس���ائل المتطورة بالفروع بما يساعد على انتمائهم للشركة، 
وزيادة الربحية، فضلًا عن تحقي���ق الكفاءة والفاعلية في التعامل مع 
العملاء مما يساعد على توفير كل من الوقت والجهد والتكلفة، وتطبيق 
نظام اللامركزية في عمليات الإصدار والتعويضات للمس���اعدة على 

تقديم خدمة مميزة للعملاء.
وتأكيد على كل ما س���بق فقد تم تكريم الشركة في حفل جوائز كورس 
للابتكار بالش���رق الأوس���ط وأفريقيا للع���ام 2024، وحصدت الجائزة 
البرونزية في فئ���ة "أفضل طرق العمل الجديدة" ع���ن الحلول الرقمية 

.)ILIS( المتكاملة للخدمات التأمينية
وف���ي مجال التصني���ف الائتماني أوضح الرئي���س التنفيذي أن مصر 
لتأمينات الحياة اس���تطاعت للمرة التاس���عة علي التوالي الحفاظ على 
 AM( من مؤسس���ة )++B( التصني���ف الائتماني الدولي للش���ركة
Best( العالمية بنظرة مس���تقبلية مس���تقرة مما يدلل على توقع مؤسسة 
التصنيف اس���تقرار الاتجاهات السوقية والمالية، مما يعنى أن الشركة 
تتمت���ع بمراكز مالية وفنية قوية للغاية ولديها وضعية متميزة في الملاءة 

الائتمانية في مقابل الالتزامات التأمينية الحالية.
وذكر أن الش���ركة وقعت شراكة مع ش���ركة اتصالات مصر، تعد أول 
شراكة اس���تراتيجية بين قطاعي التأمين والاتصالات، لتسويق وتوزيع 
المنتجات التأمينية من خلال أفرع ش���ركة اتصالات إى آند، لتوس���يع 
قاعدة المس���تفيدين من التغطيات التأمينية لتعزيز مس���تويات الشمول 

التأميني.
وتُعد الش���راكة بين مصر لتأمينات الحي���اة وإي آند مصر )اتصالات 
مصر س���ابقًا( أول تطبيق لقرارات الهيئة العامة للرقابة المالية الخاصة 
بالس���ماح لش���ركات التأمين بتس���ويق منتجاتها التأمينية المعتمَدة من 
الهيئة، من خلال إنش���اء فرع للش���ركة بأحد فروع أو مكاتب شركات 
الاتصالات، عقب الس���ماح لش���ركات التأمين بتس���ويق وتوزيع وثائق 
التأم���ين متناهية الصغ���ر إلكترونيًّ���ا من خلال ش���ركات الاتصالات 

والمتاجر الإلكترونية المرخصة من الجهات المختصة.
وتتيح الشراكة بين مصر لتأمينات الحياة وشركة إي آند مصر تسويق 
عدد من المنتجات التأمينية التابعة لش���ركة مصر لتأمينات الحياة، من 
خ���لال 52 فرعًا من فروع ش���ركة إي آند مص���ر كمرحلة أولى موزعة 
على محافظات الجمهورية، على أن يتم العمل على اس���تكمال خطوات 

التعاون لتشمل مناطق جغرافية أوسع.

ب� 82% زيادة في الأرباح.. 

المهندس لتأمينات الحياة تواصل 
تحقيق معدلات نمو قياسية

ابن سينا للرعاية الصحية و»معاشي« أحدث 
المنتجات التأمينية لشركة مصر لتأمينات الحياة

قال مصطفى أبو العزم العضو 
المنتدب للجمعية المصرية للتأمين 

التعاوني، إن جمعيته المسجلة برقم 
1 لسنة 1998 بسجل )جمعيات( 

التأمين التعاونى طبقاً لأحكام 
القانون 10 لسنة 1981 الخاص 

بالإشراف على شركات التأمين فى 
مصر، تستعد الفترة الحالية لاتخاذ 

الإجراءات التنفيذية للتحول إلى 
شركة تأمين مساهمة مصرية 

وذلك إعمالا لقانون التأمين الموحد 
رقم 155 لسنة 2024.

وأضاف أبو العزم، خلال حواره مع 
"عالم المال"، أن الجمعية تدرس 
إصدار منتجات تأمينية جديدة 

خلال الأعوام المقبلة تتعلق بتأمين 
مسؤولية المديرين كما تخطط 

للتوسع فى التأمين متناهي الصغر، 
مؤكدا أن انضمام مصر لمجموعة 

البريكس سينعش الطلب على 
المنتجات التأمينية؛ كما أن ملتقى 

شرم الشيخ فى دورته الحالية 
يشكل علامة مضيئة فى سماء 

أسواق التأمين المجاورة.

وإلى نص الحوار:

ملتقى شرم الشيخ علامة 

مضيئة في أسواق التأمين المجاورة

خطة استراتيجية لزيادة قاعدة 

العملاء وتوفير تغطيات تأمينية جديدة بالسوق

إعادة التأمين تلعب دورا أساسيا 

في تغطية مخاطر التغيرات المناخية

قريبًا تحصيل أقساط

 التأمين متناهي الصغر إلكترونيا

الجمعية المصرية للتأمين 
التعاوني تستعد للتحول 

إلى شركة مساهمة
  ندرس إصدار منتجات لتأمين مسؤولية المديرين

  انضمام مصر ل� بريكس ينعش الطلب على منتجات التأمين

 الاستثمارات تسجل 1.3 مليار جنيه.. والأقساط تنمو 13% وفائض 
النشاط يقفز 84%    مصطفى صلاح: نهدف إلى تعظيم الربحية من 

خلال المحافظة على السياسة الاكتتابية المنضبطة

 ملتقى شرم الشيخ فرصة لمناقشة أحدث الاتجاهات والتحديات في 

صناعة التأمين  الاستمرار في مشروع التحول الرقمي لمواكبة جهود الدولة 

لتحقيق الشمول المالي والتنمية المستدامة

أحمد عبد العزيز الرئيس التنفيذي للشركة: مصطفى أبو العزم العضو المنتدب:

ا تحصيل أقساطا تحصيل أقساطا تحصيل أقساطا تحصيل أقساطا تحصيل أقساطا تحصيل أقساطا تحصيل أقساطا تحصيل أقساطا تحصيل أقساط

في البداي���ة حدثنا عن أبرز المؤش���رات المالية للجمعية 
بنهاية يونيو 2024 مقارنة بنفس الفترة عام 2023؟

الجمعية المصرية للتأمين التعاونى حققت صافى أقساط تأمينية 
بقيم���ة 552.2 مليون جنيه بنهاي���ة العام المالى )2024/2023( 
مقاب���ل 411.7 مليون جنيه بنهاية العام المالى )2022/ 2023( 

بنسبة نمو %34.2.
أما على صعيد التعويضات 
الجمعي���ة  س���ددت  فق���د 
 148.4 بقيم���ة  تعويضات 
ملي���ون جنيه الع���ام المالي 
مقاب���ل   2024  /  2023
93.5 ملي���ون جني���ه ف���ي 
العام السابق عليه بارتفاع 
54.9 مليون جنيه بنس���بة 
زيادة قدرها 58.7%، وذلك 

نتيجة لحرص الجمعية على سرعة صرف التعويضات المستوفاه 
بشكل أكبر من السابق بما يؤكد المصداقية لدى عملائها.

أم���ا على صعيد جملة الأموال المس���تثمرة بالجمعية، فقد قفزت 
بنهاية العام المال���ى 2023 / 2024 إلى 1.4 مليار جنيه بزيادة 
38.6% عن العام السابق الذى بلغت فيه استثمارات مليار و10 

ملايين جنيه بنهاية العام المالي 2022/ 2023.
كم حجم الأقساط المس���تهدفة خلال العام المالي الجاري 

2025/2024؟
تس���تهدف الجمعية زيادة رصيد أقس���اطها المباشرة إلى 780 
ملي���ون جنيه بنهاية العام المالي الحال���ي 2024 /2025، مقارنة 
بنح���و 602 مليون جنيه محققة في الع���ام المالي الجاري 2023 

/2024 ، بزيادة قيمتها 178 مليون جنيه بنمو يلامس %30.
ما اس���تراتيجية التطوير والنمو خلال الأعوام المقبلة؟ 

وه���ل أصدرتم منتجات 
جديدة الفت���رة الماضية 

وما هي؟
وضع���ت الجمعي���ة خط���ة 
الأعوام  خلال  استراتيجية 
الأخيرة ترتك���ز على توفير 
جديدة  تأميني���ة  تغطي���ات 
بالس���وق المصري���ة لزيادة 
قاع���دة عملائه���ا بجان���ب 

التوسع الجغرافي عبر تدشين فروع جديدة بما يسهم في زيادة 
محفظة أقس���اط التأمين للجمعية، وأصدرت مؤخرًا وثيقة تأمين 
مخاط���ر عدم الس���داد للتمويل العقاري والس���يارات والقروض 
الش���خصية، ووثيق���ة تأمين المحاصي���ل الزراعية الع���ام المالي 

الماضي.
هل تدرس الجمعية إصدار منتجات تأمينية الفترة المقبلة؟

تدرس الجمعي���ة إصدار منتجات تأمينية جديدة خلال 
الأع���وام المقبلة تتعلق بتأمين مس���ؤولية المديرين وذلك 
بالتوازي مع التحول لشركة تأمين بغرض مواكبة كافة 
المس���تجدات التي تحدث بالس���وق المصرية بمقتضى 
قان���ون التأم���ين الموحد رقم 155 لس���نة 

.2024
حدثن���ا ع���ن التط���ور التكنولوجي 
والتح���ول الرقم���ي بالجمعية؟ وما 

الخطة المستهدفة الفترة المقبلة؟
الجمعي���ة تخط���و خطى حثيثة نح���و التحول الرقم���ي من العام 
الماضي فقد تعاقدت مع ش���ركة فوري للمدفوع���ات الإلكترونية 
وذلك لتحصيل أقس���اط التأمين متناه���ي الصغر إلكترونيا على 
خلفي���ة الحصول على الموافق���ة المبدئية بالإص���دار الإلكتروني 
للتأم���ين متناهي الصغ���ر علاوة على اس���تكمال الجمعية لخطة 

الرقمنة لكن خلال فترة وجيزة.
وما المنتجات التى تسعون لبيعها إلكترونيا؟

منتجات التأمين متناهي الصغر فقط في الوقت الحالي وتدريجيا 
س���يتم اتخاذ الإص���دار الالكترونى كاتجاه ف���ي بعض الوثائق 
النمطية لكن بعد الانتهاء من إجراءات التحويل لشركة تأمين 

وفقأ لإعمال قانون التأمين الموحد  155لسنة 2024.
م���ا فروع التأمن التي تخططون للتوس���ع بها 

وأخرى تسعون لتقليصها؟
لا نسعى لتقليص أي أنشطة نعمل بها طالما يتم 
الاكتتاب بحرفية ولكن التوسع هو منهج شامل 
تتخذه الجمعية في الفترة الحالية لتحقيق النمو 
المرجو منها خاصة في التأمين متناهي الصغر التي 
تعتبره الجمعي���ة مولدا للنمو، بالإضاف���ة إلى التأمين 
على الممتلكات وتأمينات الضمان وذلك عبر إصدار وثائق 

تأمينية جديدة وتفعيل كافة الوثائق الموجودة حاليا .
م���ا تأثي���ر التغي���رات المناخي���ة عل���ى نش���اط التأمن 

واتفاقيات الإعادة؟
صناع���ة إعادة التأمين تلعب دورا أساس���يا ف���ي تغطية مخاطر 
التغيرات المناخية، بل وتس���هم فى إدارة هذه المخاطر على نطاق 
واس���ع مما يس���اعد الدول والمجتمعات على التعافي 
بس���رعة بعد وقوع الكوارث ويعزز م���ن قدراتها على 

الصمود أمام تأثيرات تغير المناخ.
أم���ا بخصوص التأثي���ر على الاتفاق���ات؛ فيكون على 
حس���ب تاريخ المنطقة والدولة التى تعانى 
م���ن التغي���رات المناخية حي���ث يتم وضع 
الش���روط والأس���عار فلا يمكن أن تكون 
الش���روط مش���ددة مع منطق���ة معتاد أن 
تواجه ك���وارث طبيعية مثلما تعامل منطقة 

أخرى هادئة ومعروفة بالاستقرار المناخي الى حد كبير.
ما خطط تحقيق الاستدامة وخاصة التأمن المستدام؟

الجمعية لديها لجنة مخاط���ر وحوكمة وكذلك لجنة رقابة داخلية 
ولجن���ة اس���تثمار ولجنة مكاف���آت ومزايا، تتواف���ق مع ضوابط 
"الرقاب���ة المالي���ة" في تطبيق قواع���د الحوكمة وكذل���ك متطلبات 
الاس���تدامة، حيث تق���دم الجمعية تقارير دورية بش���أنها ومدى 

توافقها مع أهداف الاستدامة للرقيب مباشرة.
ك���م يبلغ حج���م رأس الم���ال المدفوع حالي���ا؟ وما خطط 

زيادته خلال ال� 3 سنوات المقبلة؟

رأس���مال الجمعية المدفوع تجاوز 70 ملي���ون جنيه بنهاية العام 
المالى الماضى ونس���تعد حاليا لاتخاذ كافة الإجراءات التنفيذية 
للتحول إلى شركة تامين إعمالا لقانون التأمين الموحد 155 لسنة 

.2024
ك���م يبلغ عدد الف���روع الجغرافية للجمعي���ة؟ وما خطط 

تطويرها وخطط افتتاح فروع جديدة؟
للتأم���ين  المصري���ة  الجمعي���ة 
التعاون���ي لديها 15 فرعا أحدثها 
ف���رع أس���وان الذي ت���م افتتاحه 
ف���ي فبراير الماض���ى ضمن خطة 
الجغرافى  التوس���ع 
الفت���رة  للجمعي���ة 

الماضية.
الفترة المقبلة ستكون 
تمام���ا  مختلف���ة 
بالنس���بة للجمعية ككيان مؤسس���ى يس���تعد للتحول إلى شركة 
تأمين مس���اهمة مصرية والتوس���عات فيها س���تكون مدروس���ة 
بش���كل أكبر وتميل للتحول الرقمي وذلك من خلال افتتاح فروع 

إلكترونية.
ما أبرز ش���ركات معيدي التأمن الت���ي تتعاملون معها؟ 

وما توقعاتك لتجديدات يناير؟
نجحت الجمعية فى تجدي���د اتفاقيات إعادة التأمين لعام 2024 
 ACTIVE" بش���روط مميزة عن العام الس���ابق بقيادة شركة
RE–" علاوة على أن أبرز ش���ركات الإع���ادة التى تتعامل معها 
الجمعية ه���ى "الأفريقية" لإعادة التأم���ين والتى تعد واحدة من 
أكبر الش���ركات فى المنطقة وذات جدارة ائتمانية قوية وتصنيف 

أول.
وبالرغم من تش���دد أسواق إعادة التأمين العالمية إلا أن الجمعية 
ج���ددت اتفاقيات الإع���ادة بداية 
لج���ودة  نظ���راً  بنج���اح  الع���ام 
النتائ���ج والسياس���ة الاكتتابي���ة 
الت���ي تنتهجها بم���ا يحافظ على 
مكتسباتها على مدار 
الس���نوات الس���ابقة 
وبما يتوافق مع خطة 
إع���ادة  وسياس���ات 

التأمين المعمول بها.
أما بالنسبة لتجديدات العام المالي المقبل فسيتم مقابلة الكثير من 
شركائنا فى مؤتمر شرم الشيخ الأيام الجارية وإبرام الاتفاقيات 
بالشروط والأسعار المناس���بة لنا وذلك اعتمادا على قوة مركزنا 
المال���ى ونتائجنا الفنية والتي تقوم بدور فعال في التفاوض بيننا 
وبين معيدي التأم���ين المتعاقد معهم بخلاف التفكير في اختراق 

أسواق اعادة جديدة ترفع من كفاءة اتفاقياتنا.
هل تسعون للحصول على تصنيف ائتماني؟ ولماذا؟

بالفع���ل نخطط ف���ي الس���نوات المقبلة للحصول عل���ى تصنيف 
ائتمان���ى بعد انتهاء عملية إعادة الهيكلة بعد صدور قانون تنظيم 
التأمين الموحد، خاصة وأن شكلنا المؤسسي سيتغير بعد إقرار 
قانون التأمين الجديد وس���نمر بالعديد م���ن الإجراءات الرقابية، 

علاوة على أن التصنيف الائتماني له العديد من المتطلبات.
لدين���ا بالجمعية هيكل تنظيمي جيد يضم إدارة للمخاطر وأخرى 
للمراجعة الداخلية وإدارة الالتزام وهناك ادارة لمكافحة غس���يل 
الأموال وإدارة للحوكم���ة تنفيذا لتوجيهات "الرقابة المالية" وكل 

ذلك من العوامل التي تساعدنا في تحقيق ما نأمل.
ما تأثير ارتفاع التضخم وأسعار الفائدة على قطاع التأمين؟

مخاوف ش���ركات التأمين من تأثير أزمة الركود التضخمي على 
نش���اط تأمين الائتمان تتزايد بش���كل عام وهو ما قد يتسبب في 
تحملها تعويضات كبيرة في حالة وقوع خطر التعثر المؤمن عليه 

في وثيقة التأمين ضد مخاطر عدم السداد الناتجة عن التعثر.
لذا بدأت ش���ركات التأمين تس���تعين بكوادر فنية مدربة وخبراء 
في دراس���ة عملاء تأمين الائتمان مم���ن لهم خبرات مصرفية أو 
مالية غير مصرفية بهذا النش���اط بهدف الدراسة الجيدة للعملاء 
وإج���راء التحريات اللازمة قبل إصدار الوثيقة علاوة على وضع 
الرقابة المالية ش���روط للجدارة الائتمانية والخاصة بضوابط منح 
الائتمان وهو ما أحكم السيطرة عليه في الآونة الأخيرة واستطاع 
السوق بمرونة واحترافية تحقيق أرباح من نشاط تأمين الائتمان.

ما تقييمك لمتلقى ش���رم الش���يخ في نس���خته السادسة 
وماذا عن مشاركة الجمعية فيه؟

ملتقى شرم الشيخ نجح فى تحقيق المستهدف منه العام الماضي 
حيث ش���هد القطاع تط���ورًا ملحوظًا ونقلة نوعي���ة، خاصة وأنه 
يرك���ز على معوق���ات نمو القطاع والخ���روج بتوصيات لتنفيذها 
وبالفعل اس���تطاع القطاع تعزيز قدراته ف���ي مواجهة التحديات 
الت���ى واجهها خ���لال الخمس س���نوات الماضية س���واء تحدي 
تفش���ي جائحة كورونا أو الحرب الروسية الأوكرانية أو التقلبات 
الاقتصادية العنيفة محليا وإقليميا وهو ما رفع من الوعي بقيمة 

التأمين وضرورة وجوده حفاظا على الأرواح والممتلكات.
وما رؤيتكم لمتلقى ش���رم الش���يخ في نسخته السادسة 

هذا العام؟
ملتقى شرم الشيخ الس���نوي للتأمين وإعادة التأمين في نسخته 
السادس���ة لعام 2024 والذي يعقد تحت عنوان: "رؤية مستقبلية 
لتطوير صناعة التأمين" س���يناقش تطورات الس���وق وما وصل 
إليه، ويعد جاذبا لكل خبراء العالم باعتباره فرصة لتبادل الآراء 
وتجاذب الخب���رات في أجواء ودية مما يضمن نجاحه على كافة 

الأصعدة خاصة بعد أن أصبح على أجندة مصر السياحية.
س���وق التأم���ين المصرية م���ن أفضل أس���واق التأم���ين العربية 
والإقليمية الصاعدة ويأتي ملتقى شرم الشيخ في دورته الحالية 
ليش���كل علامة مضيئة فى س���ماء أس���واق التأمين المجاورة من 
حيث توقيت قرب تجديد شركات التأمين لاتفاقات إعادة التأمين 

السنوية ووجود رموز كافة شركات الإعادة العالمية في المؤتمر.
ماذا يضيف انضمام مصر ل� بريكس لقطاع التأمين؟

انضم���ام مص���ر لبريك���س يع���د خط���وة اس���تراتيجية لتعزيز 
الاس���تثمارات وزيادة النمو الاقتصادي، خاصة مع انضمامها 
رسميًا للمجموعة في يناير 2024 علاوة على أنه سينعش الطلب 
على منتجات التأمين المختلفة مع زيادة النشاط التجاري مع دول 

التكتل الاقتصادي مثل روسيا والصين والهند.

 نموا في 
صافي الأقساط 

التأمينية

 زيادة في 
التعويضات 

المسددة

 ارتفاعا في جملة 
الأموال المستثمرة 

بالجمعية

مليون جنيه فأكثر رأسمال 
الجمعية المدفوع العام 

المالي الماضي

مليون جنيه
 مستهدف الأقساط 
المباشرة العام الحالي

% 34.2% 58.7

% 38.670780

التأمينية
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الإصدار الثانى 

العدد:

www.alamalmal.net 

ندعم قراركندعم قراركندعم قرارك
  السنة التاسعة عشر

 الأحد 10  نوفمبر  2024 م
812 08 بنوك وتأمين

البنك الزراعي المصري يضخ   25.6 مليار جنيه 
لتمويل قروض إنتاج المحاصيل الزراعية  

في إط���ار دعمه المس���تمر لصغ���ار المزراعين، 
وتحقيق���اً لدوره التنم���وي في تحقي���ق التنمية 
الزرعية الشاملة، اختتم البنك الزراعي المصري 
الربع الثالث من 2024 محققاً نمواً غير مسبوق 
في حج���م القروض الموجه���ة لانتاج المحاصيل 
الزراعية أوم���ا يعرف بالس���لف الزراعية التي 
يوجهها البنك لدع���م وتعزيز القدرات الإنتاجية 
لصغ���ار المزراع���ين ف���ي انت���اج المحاصي���ل 
ومساعدتهم على تحمل ارتفاع تكاليف الزراعة، 
بهدف مس���اندة جهود الدولة لتعظيم الاستفادة 
من القط���اع الزراعي واس���هامه في الاقتصاد 

القومي.
ووفقا لتصنيف محفظة القروض في ختام الربع 
الثال���ث من م���ن العام الجاري تمث���ل القروض 
الموجه���ة لتمويل القط���اع الزراعي والصناعات 
والانش���طة الانتاجي���ة المرتبطة ب���ه نحو 80 % 
م���ن حجم محفظة ائتم���ان البنك، حيث ضاعف 
البنك خلال العام الجاري حجم التمويل الموجه 
لإنتاج المحاصيل الزراعية والتي يحصل عليها 
صغار المزارعين بفائدة 5%، ليبلغ حجم محفظة 
تمويل قروض المحاصي���ل الزراعية نحو 25.6 
مليار جنيه اس���تفاد منها نحو 252 ألف مزارع 
في كافة محافظ���ات الجمهورية ، بزيادة قدرها 
8.2 ملي���ار جني���ه بالمقارنة بنف���س الفترة من 
الع���ام الماض���ي والتي بلغ حج���م التمويل فيها 
نح���و 17.4مليار جنيه بنهاية س���بتمبر 2023، 
ما يؤكد ح���رص البنك على تعزيز مكانته كأحد 
أكبر البنوك المتخصصة في دعم وتمويل القطاع 
الزراع���ي.. كما نجح البنك ف���ي مضاعفة قيمة 
الفئات التس���ليفية لجمي���ع المحاصيل الزراعية 
خ���لال الفت���رة الأخي���رة أكثر من مرة بنس���ب 
تت���راوح بين 25 % و70 % بالتنس���يق مع وزارة 
الزراعة، لمس���اعدة الفلاحين وصغار المزارعين 
عل���ى تحمل ارتفاع أس���عار مدخ���لات الإنتاج 
والتش���غيل نتيجة الارتفاع العالمي في أس���عار 
السلع ومس���تلزمات الإنتاج خاصة في القطاع 
الزراعي وتقليل أثاره���ا على صغار المزارعين، 
بما يضمن اس���تمراراهم في العم���ل والإنتاج 
والعمل على تنمية القطاع الزراعي ودعم الفلاح 

المصري لتحسين مستوى معيشته.
كما يعمل البنك على تموي���ل الزراعة التعاقدية 
التي تمثل آلية جديدة تس���تهدف تحسين دخل 
صغار المزراعين وأصحاب الحيازات الصغيرة 
من خلال مساعدتهم على تحمل تكاليف الزراعة 
وانتاج محاصيل وفق أعلى مس���تويات الجودة 
وتأمين تسويقها بأعلى الأس���عار لكبار التجار 
والمصنعين دون وسيط، لذا فقد حظيت الزراعة 
التعاقدي���ة بنصي���ب كبير في سياس���ات البنك 
وخطط العمل ما ساهم في زيادة حجم التمويل 
الموجه للزراعات التعاقدية إلى 2.9 مليار جنيه 

بنهاية الربع الثالث من العام الجاري. 

ووفق���اً لمؤش���رات نتائج أعمال البن���ك الزراعي 
المص���ري خ���لال الربع الثالث م���ن 2024، بلغ 
حجم تمويل الشركات الصغيرة نحو 5.8 مليار 
جنيه اس���تفاد منها 5958 شركة صغيرة فيما 
بلغ حجم تمويل الش���ركات المتوسطة نحو 5.9 
مليار جنيه لصالح 157 ش���ركة، كما تم تمويل 
426 أل���ف نش���اط متناهي الصغر )ش���ركات 
وأف���راد( بحج���م تمويلات بلغ نح���و 34 مليار 
جنيه، ما يؤكد حرص البنك أن يصبح أحد أكبر 
البنوك الداعمة والممولة للمش���روعات المتوسطة 
والصغيرة ومتناهية الصغ���ر نظراً للدور الهام 
لهذا القطاع من المش���روعات باعتبارها المحُرك 
الرئيس���ي وعص���ب الاقتصاد الوطن���ي لقدرة 
هذا القطاع في تعزيز معدلات التش���غيل ونشر 
ثقافة ري���ادة الأعمال وتوفير فرص عمل جديدة 
ومواجه���ة مش���كلات البطال���ة وتمك���ين المرأة 
وبأنماطٍ مبتكرة في سبيل تحقيق معدلات النمو 

الاقتصادي المستهدفة.
في الوقت نفس���ه، تنام���ى دور البنك في تمويل 
المشروعات والش���ركات الكبرى لتعظيم دورها 
ف���ي الاقتص���اد الوطن���ي، حي���ث ارتف���ع عدد 
الشركات الكبرى العاملة في القطاعين الزراعي 
والصناع���ي من 154 ش���ركة حج���م تمويلاتها 
نحو14.8 ملي���ار جنيه بنهاية س���بتمبر2023 
لتصل إلى 203 ش���ركة بنهاية س���بتمبر 2024 
بلغ حجم تمويلاتها نحو 20.7 مليار جنيه، من 
ضمنها ضخ نحو 895 مليون جنيه في قروض 
مش���تركة بالتعاون مع بنوك أخرى لتمويل نحو 
12 ش���ركة كبرى في قطاعات مختلفة في إطار 
س���عي البنك لتموي���ل القطاع���ات الاقتصادية 
الاس���تراتيجية وتدعيم الش���ركات، وهو إنجاز 
جدي���د يضاف لجملة الإنج���ازات التي يحققها 
البنك لتحفيز الاس���تثمار في القطاعين الزراعي 
والصناعي والأنش���طة الانتاجية المتربطة بهما، 
فض���لًا عن ق���درة تلك الش���ركات عل���ى توفير 
فرص العمل المباش���رة وغير المباشرة وتحسين 
مس���توى دخل قطاع عريض م���ن المواطنين في 
جميع المحافظات.. وإيمانا بدور البنك في توفير 
العملات الأجنبية ودع���م الاقتصاد الوطني من 
خ���لال تش���جيع عملي���ات التج���ارة الخارجية 
والتصدي���ر وفتح آفاق لأس���واق جديدة للمنتج 
المص���ري، ضاع���ف البن���ك من جه���وده لدعم 
عملي���ات التجارة الخارجية من خلال تس���هيل 
إجراءات فتح الاعتمادات المستندية و مستندات 
رس���وم التحصيل ليصبح إجمالي ما تم تدبيره 
م���ن عمل�����ة أجنبي���ة خ���لال الفت���رة من يناير 
2024 وحتى س���بتمبر 2024 ف���ي حدود 125 
مليون دولار، فيما س���اهمت آلية ومرونة تسعير 
العملات الأجنبية في حصول البنك على تنازلات 
للعملة الأجنبية بلغت نحو 127.6 مليون دولار 

خلال نفس الفترة.

قام البنك الأهلي المصري وبنك مصر بمش���اركة تس���عة بنوك 
بمنح تمويل مش���ترك بمبلغ 50 ملي���ار جنيه لصالح صندوق 
الإسكان الاجتماعي ودعم التمويل العقاري، حيث يقوم البنك 
الأهلي المصري بدور المرتب الرئيس���ي وضامن التغطية وبنك 
المس���تندات ومس���وق التمويل ووكيل التمويل ف���ي التحالف 
المصرف���ي، ويقوم بنك مصر بدور المرتب الرئيس���ي وضامن 
التغطية ومس���وق التمويل وبنك السداد التجميعي الذي يضم 
كل من بنك القاهرة وبنك التعمير والإسكان المرتبان الرئيسيان 
وضامنا التغطية، البنك التجاري الدولي مصر )سى أي بى – 
CIB(، بنك قطر الوطني، البنك العربي الأفريقي الدولي، بنك 
نكس���ت التجاري، ميد بنك، بنك التنمية الصناعية والمصرف 
المتح���د ضامن���و التغطية، وذل���ك بغرض تمويل مش���روعات 
الاس���كان الاجتماع���ي لمنخفضي ومتوس���طي الدخل ضمن 
مبادرة س���كن لكل المصريين والذي يق���وم المقترض بتنفيذها 
في إطار تنفيذ توجيهات ومبادرات السيد رئيس الجمهورية.

وقد ت���م التوقيع بحض���ور محمد الأتربي الرئي���س التنفيذي 
للبنك الأهلي المصري، وهشام عكاشه الرئيس التنفيذي لبنك 
مصر وبهاء الش���افعي نائب الرئي���س التنفيذي لبنك القاهرة، 
وحس���ن غانم الرئيس التنفيذي والعضو المنتدب لبنك التعمير 
والإس���كان، وعمرو الجنايني نائب الرئيس التنفيذي والعضو 
 ،)CIB – المنتدب للبنك التجاري الدولي مصر )س���ى أي بى
وتامر وحيد نائب رئيس مجلس الإدارة والعضو المنتدب للبنك 
العرب���ي الأفريقي الدولي، ومحمد بدير الرئيس التنفيذي لبنك 
قطر الوطني، وتامر س���يف الرئيس التنفيذي والعضو المنتدب 
لبنك نكس���ت التجاري، وحسين رفاعي رئيس مجلس الإدارة 
والعض���و المنتدب لبنك التنمية الصناعية، وأش���رف القاضي 
الرئيس التنفيذي والعض���و المنتدب للمصرف المتحد، وإيمان 
أب���و زيد مدير عام قطاع الإئتم���ان لميد بنك، ومي عبد الحميد 
الرئيس التنفيذي للصن���دوق، وذلك بحضور لفيف متميز من 

قيادات تلك البنوك والصندوق.
وف���ي تعليق للصن���دوق، أعربت م���ي عبد الحمي���د، الرئيس 
التنفي���ذي لصن���دوق الإس���كان الاجتماعي ودع���م التمويل 
العقاري، عن سعادتها بتوقيع الاتفاق الذي يحصل الصندوق 
بمقتضاه عل���ى تمويل بقيمة 50 مليار جنيه، وهو ما س���وف 
يلعب دورًا محوريًا في مس���اعدة الصن���دوق لتحقيق أهدافه 
بتوفير السكن الملائم للمواطنين منخفضي ومتوسطي الدخل.
وأش���ارت الرئي���س التنفيذي لصندوق الإس���كان الاجتماعي 
ودعم التمويل العقاري إلى أن هذا الاتفاق س���وف يساهم في 
استكمال تمويل 304106 وحدة سكنية، بالإضافة إلى إنشاء 
30 ألف وحدة س���كنية صديق���ة للبيئة ضمن مبادرة "العمارة 

الخضراء".
 وأوضح���ت انه مخطط س���حب مبلغ حوال���ي 20 مليار جنيه 
ضم���ن تمويل موازنة العام المالي الحالي، وقامت وزارة المالية 
بإدراج مبلغ حوالى 3,2 مليار جنيه ضمن موازنة العام المالي 
الحالي لس���داد فائدة المبلغ المس���حوب ضم���ن مخصصات 
الب���اب الثالث - الفوائد، وكذل���ك مبلغ حوالى 5,5 مليار جنيه 
ضمن مخصصات الباب الراب���ع - الدعم والمنح والذى يمثل 
قيم���ة تعويضات جهات التمويل عن دعم العائد لعدد ما يقرب 
م���ن 299 الف مواطن من منخفضي الدخل الس���ابق صرف 

التمويلات العقارية لهم في السنوات الماضية في اطار برامج 
الحماية الاجتماعية.

 وأضافت مي عبد الحميد أن صندوق الإس���كان الاجتماعي 
ودعم التمويل العقاري يتعاون حاليًا مع 30 جهة تمويل، بواقع 
22 بنكًا و8 ش���ركات تمويل عقاري، بدلًا من 4 بنوك فقط في 
بداية المشروع، كما تعامل 65% من المستفيدين بالبرنامج مع 
البن���وك للمرة الأولى في حياتهم، وهو ما يوضح الدور الكبير 

الذي يلعبه الصندوق ضمن مبادرة الشمول المالي.
وم���ن جانبه أكد محمد الاتربي أن البن���ك يولي أهمية خاصة 
لدعم صندوق الإس���كان الاجتماعي ودع���م التمويل العقاري 
خاصة ونش���اط التطوير العقاري عامة حيث يعد هذا التمويل 
أكبر قرض تم منحه خلال الأعوام الس���ابقة لنش���اط التطوير 
العقاري في الس���وق المصري مما يعكس ثقة البنوك ودعمها 
للقطاع، لاس���يما ان الصندوق يضمن وصول دعم الإس���كان 
الى مس���تحقيه وتوفير الوحدات الس���كنية الملائمة للمواطنين 
ذوي الدخل المنخفض والمتوس���ط في المناط���ق التي تحددها 
وزارة الاس���كان، مضيف���ا أن عقد التمويل ال���ذي تبلغ قيمته 
50 مليار جنيه يأتي استمرارا لدعم البنك مشروعات القطاع 
العقاري والتي تتماش���ى مع استراتيجيته في دعم القطاعات 
الاقتصادي���ة التي تنعكس نتائجه���ا الايجابية على الاقتصاد 
القومي مثل القط���اع العقاري لارتباط���ه بمجموعة كبيرة من 
الصناعات والأنشطة وكذا الصناعات الوسيطة والتي يحرص 
البن���ك على تمويلها لتوفير المزيد من فرص العمل في مختلف 
التخصصات بما يخدم بش���كل عملي خطط التنمية، مش���يدا 
ب���دور فريق العمل من البنوك على اجراء الدراس���ات اللازمة 
لمثل هذا المن���ح بكفاءة عالية وكذا بالتع���اون المثمر من جانب 
البن���ك الأهلي المصري وكافة البنوك والذي أس���فر عن اتمام 

التمويل بنجاح.
مضيف���ا ان هذا التمويل يعد امتدادا للقرض الس���ابق منحه 
للصن���دوق من البن���ك الأهلي المصري بمبل���غ 20 مليار جنيه 
بمش���اركة بنك مصر، بنك القاهرة وبنك الإس���كان والتعمير 

حيث تم سداد التمويل بالكامل.
وقد صرح هش���ام عكاش���ه بأن مش���اركة بنك مصر في هذا 

التحال���ف المصرفي تأتي في إطار جهوده المس���تمرة لتحقيق 
التنمية العمرانية المس���تدامة، وذلك م���ن خلال توفير التمويل 
اللازم لمش���روعات الاسكان الاجتماعي لمنخفضي ومتوسطي 
الدخل ضمن مبادرة سكن لكل المصريين، حيث يحرص البنك 
دائما على المساهمة في توفير الوحدات السكنية الملائمة لكافة 
الفئ���ات المجتمعية، ودعم جهود الدول���ة في اتاحة فرص أكبر 
لش���رائح مختلفة من المواطنين للحصول على وحدات سكنية 

مناسبة وتحسين مستوى معيشة المواطنين.
وأكد عكاشه على أن التعاون مع صندوق الإسكان الاجتماعي 
يع���د امت���دادا لمش���روعات القطاع العق���اري الت���ي يدعمها 
البنك وتتماش���ى مع اس���تراتيجيته لدعم مختل���ف القطاعات 
الاقتصادي���ة بما ينعكس إيجابا على الاقتصاد القومي، حيث 
يعتبر قطاع العقارات من أهم القطاعات المؤثرة في الاقتصاد 
المص���ري؛ وذل���ك لارتباط���ه بمجموعة كبيرة م���ن الصناعات 
والأنشطة الوس���يطة والتي يحرص البنك على تمويلها لتوفير 
المزي���د من فرص العمل في مختل���ف التخصصات بما يخدم 
بش���كل عملي خطط التنمية، هذا ويشارك البنك في مبادرات 
البنك المركزي المص���ري للتمويل العقاري، كما يقدم مجموعة 
متنوعة من منتج���ات التمويل العقاري به���دف تعزيز قطاعي 
العقارات والإنش���اءات من أجل محدودي ومتوس���طي الدخل 
وتلبية احتياجاتهم في توفير المس���كن المناس���ب، حيث يعمل 
البن���ك دائما كمحفز للتنمية الوطنية والاس���تراتيجية، لإيمانه 

بالاستدامة والتطوير المستمر.
وقد صرح الأس���تاذ عمرو الجنايني نائ���ب الرئيس التنفيذي 
والعض���و المنتدب للبن���ك التجاري الدول���ي مصر CIB، بأن 
التع���اون مع صندوق "الإس���كان الاجتماعي ودع���م التمويل 
العق���اري" جاء في إطار الش���راكة الاس���تراتيجية بين البنك 
وكافة مؤسس���ات الدولة المعنية بالتنمي���ة المجتمعية والارتقاء 
بمستوى معيش���ة المواطن المصري خاصةٌ الطبقات المتوسطة 

ومحدودي الدخل
أعرب حس���ن غان���م، الرئيس التنفيذي العض���و المنتدب لبنك 
التعمير والإس���كان، ع���ن اعتزازه بالمش���اركة ف���ي التمويل 
المش���ترك لصال���ح صن���دوق تموي���ل الإس���كان الاجتماعي، 

بالتعاون مع تحالف مصرفي يضم نخبة من الشركاء الرائدين 
بالقطاعي المصرفي، مؤكدًا على أن المشاركة في هذا التمويل 
يمث���ل خطوة جوهرية نحو تحقيق الأهداف المش���تركة لتعزيز 
التنمية المس���تدامة، كما يعكس التزام بنك التعمير والإسكان 
بتطبيق استراتيجيته الطموحة نحو دعم ومساندة المشروعات 
الكبرى والتي تس���هم في تلبية الاحتياجات السكنية المتزايدة 
لتحقي���ق التنمية المس���تدامة، مؤكداً على إيم���ان مصرفه بأن 
توفير س���كن ملائم ل���كل فرد في المجتمع هو حق أساس���ي، 
يتطلب تكاتف جميع الأطراف المعنية، لتحس���ين جودة الحياة 
وخلق بيئة متكاملة تدعم الاستقرار الاجتماعي والاقتصادي. 
وأش���ار غانم إلى أن بنك التعمير والإس���كان يع���د من أكبر 
المانح���ين للتمويل العقاري، إذ قدم البنك لصندوق الإس���كان 
الاجتماعي خلال ع���ام2023 تمويلًا ل���� 3,473 عميلًا بقيمة 
607 ملاي���ين جنيه، بزيادة 13% عن ع���ام 2022، مؤكدًا على 
التزام البن���ك بمواصلة تقديم حلول مالي���ة مبتكرة في مجال 

الإسكان والتنمية العمرانية لتحقيق رؤية شاملة ومستدامة.
وصرح بهاء الش���افعى نائب الرئي���س التنفيذى لبنك القاهرة 
إن القطاع العقارى يس���تحوذ عل���ى أهمية بالغة ضمن خطط 
وسياس���ات البنك لما يس���هم ب���ه من أهمية بالغ���ة فى تحقيق 
أهداف التنمية المستدامة وذلك من خلال خلق المزيد من فرص 
العمل بهذا القطاع الحيوى والصناعات الوسيطة، مشيراً إلى 
أن مش���اركة بنك القاه���رة في تلك العملي���ة التمويلية لصالح 
صندوق الاس���كان الاجتماعي ودعم التموي���ل العقاري تأتى 

بإعتباره مرتب رئيسي وضامن التغطية.
وم���ن الجدير بالذك���ر ان مدة التمويل س���تة أعوام حيث تبلغ 
حصص البنوك المش���اركة في التمويل ه���ي 9.5 مليار جنيه 
ل���كل من البنك الأهل���ي المصري وبنك مص���ر، 7 مليار جنيه 
بنك القاهرة، 2 مليار جنيه لبنك التعمير والإس���كان، 4.775 
مليار جنيه لكل من البنك التجاري الدولي مصر )سى أي بى 
– CIB(، بنك قطر الوطن���ي والبنك العربي الأفريقي الدولي، 
4.875 ملي���ار جنيه لبنك نكس���ت التجاري، 1.4 مليار جنيه 
لمي���د بنك، 1.1 مليار جنيه لبنك التنمية الصناعية، 0.3 مليار 

جنيه للمصرف المتحد.

تحالف مصرفي يمنح صندوق الإسكان الاجتماعي تمويلا بقيمة 50 مليار جنيه

التجاري وفا بنك إيجيبت يعين أحمد عادل منصور مساعدا للعضو المنتدب
تولى الدكتور أحمد عادل منصور منصب 
مس���اعد العضو المنتدب للبن���ك التجاري 
وفا بنك إيجيبت اعتبارا من ش���هر نوفمبر 
الج���اري وفق���ا لم���ا أعلن���ه على حس���ابه 

الشخصي على فيسبوك.

وشغل أحمد عادل منصور مؤخرا منصب 
رئي���س التحول الرقم���ي وتطوير الخدمات 
المصرفية ف���ي بنك أبوظبي التجاري مصر 
بعد أن غ���ادر البريد في ديس���مبر 2023 
حي���ث كان يش���غل منصب الأم���ين العام 

للبريد المصري والمتح���دث الدولي للتحول 
الرقمي و التكنولوجيا المالية.

ويحم���ل أحم���د ع���ادل منصور ش���هادة 
الدكتوراه في التكنولوجي���ا المالية والبلوك 
تش���ين، ويتميز بخبرات كبيرة في الإدارة 

المالية، البني���ة التحتية التكنولوجية، وتنفيذ 
البرام���ج الرقمي���ة. يه���دف ه���ذا التعيين 
إل���ى تعزيز جه���ود التجاري وف���ا بنك في 
مجالات الابتكار والتح���ول الرقمي، ودعم 

استراتيجية النمو المستدام للبنك.

بختام الربع الثالث من 2024

20.7 مليار جنيه لتمويل 203 شركات كبرى لتحفيز 
الاستثمار في القطاعين الزراعي والصناعي


